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Receita de Contratos com Clientes

Em abril de 2001, o Conselho de Normas Internacionais de Contabilidade (Conselho) adotou a IAS 11 — Contratos de
Construgdo e a IAS 18 — Receita, ambas originalmente emitidas pelo Comité de Normas Internacionais de
Contabilidade em dezembro de 1993. A IAS 18 substituiu a versdo anterior: Reconhecimento de Receitas (emitida em
dezembro de 1982). A IAS 11 substituiu partes da IAS 11 — Contabilizacéo de Contratos de Construgdo (emitida em
marco de 1979).

Em dezembro de 2011, o Conselho emitiu a SIC-31 — Receita - Transa¢Bes de Permuta Envolvendo Servigos de
Publicidade. A Interpretacdo foi originalmente desenvolvida pelo Comité Permanente de InterpretacBes (SIC) do
IASC para determinar as circunstancias em que uma vendedora de servigos de publicidade pode mensurar receita ao
valor justo dos servicos de publicidade prestados em uma transacéo de permuta.

Em junho de 2007, o Conselho emitiu a IFRIC 13 — Programas de Fidelidade do Cliente. A Interpretagdo foi
desenvolvida pelo Comité de Interpretagdes de IFRS (o “Comité de Interpretagdes™) para tratar da contabilizagdo pela
entidade que concede créditos de prémio aos seus clientes.

Em julho de 2008, o Conselho emitiu a IFRIC 15 — Contratos de Construgdo de Iméveis. A Interpretacdo foi
desenvolvida pelo Comité de Interpretagdes para se aplicar & contabilizacdo de receita e despesas relacionadas por
entidades que empreendem a construgdo de imdveis, seja diretamente ou por meio de subempreiteiras.

Em janeiro de 2009, o Conselho emitiu a IFRIC 18 — Transferéncias de Ativos de Clientes. A Interpretacdo foi
desenvolvida pelo Comité de InterpretagGes para se aplicar a contabilizagdo de transferéncias de itens do imobilizado
por entidades que recebem essas transferéncias de seus clientes.

Em maio de 2014, o Conselho emitiu a IFRS 15 — Receita de Contratos com Clientes, juntamente com a introdugéo
do Tépico 606, na Codificacdo de Normas de Contabilidade® do Conselho de Normas de Contabilidade Financeira.
A IFRS 15 substitui a IAS 11, IAS 18, IFRIC 13, IFRIC 15, IFRIC 18 e SIC-31. A IFRS 15 fornece uma estrutura
abrangente para reconhecer receita de contratos com clientes.

Em setembro de 2015, o Conselho emitiu Data de Vigéncia da IFRS 15 que postergou a data de vigéncia obrigatéria
da IFRS 15 para 1° de janeiro de 2018.

Em abril de 2016, o Conselho emitiu Esclarecimentos & IFRS 15 — Receita de Contratos com Clientes esclarecendo as
intengdes do Conselho ao desenvolver alguns dos requisitos da IFRS 15. Essas alteragfes ndo alteram os principios
subjacentes da IFRS 15, mas esclarecem como esses principios devem ser aplicados e fornecem isencédo adicional na
transicao.

Em maio de 2017, o Conselho emitiu a IFRS 17 — Contratos de Seguro, que permite que uma entidade escolha aplicar
a IFRS 17 ou a IFRS 15 a contratos de servigo de taxa fixa especificos que atendam a definigdo de um contrato de
seguro.

Outras Normas introduziram pequenas alteragfes decorrentes a IFRS 15, incluindo a IFRS 16 — Arrendamentos
(emitida em janeiro de 2016) e AlteracGes a Referéncias a Estrutura Conceitual nas Normas IFRS (emitida em margo
de 2018).
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A Norma Internacional de Relatério Financeiro 15 — Receita de Contratos com Clientes (IFRS 15) é definida nos
parégrafos 1-129 e nos Apéndices A-D. Todos os paragrafos tém igual importancia. Os paragrafos em negrito
indicam os principios basicos. Os termos definidos no Apéndice A estdo em italico na primeira vez em que aparecem
na Norma. As defini¢Bes de outros termos séo dadas no Glossério das Normas Internacionais de Relatorio Financeiro
(IFRS). A Norma deve ser lida no contexto de seu objetivo, da Base para Conclusdes, do Prefacio as Normas IFRS e
da Estrutura Conceitual para Relatério Financeiro. A IAS 8 — Politicas Contébeis, Mudancas nas Estimativas
Contabeis e Erros fornece uma base para selegdo e aplicagdo das politicas contdbeis na auséncia de orientacdo
explicita.
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Norma Internacional de Relatorio Financeiro IFRS 15 -
Receita de Contratos com Clientes

Objetivo

1

O objetivo desta Norma é estabelecer os principios que uma entidade aplicard para apresentar
informagcdes Uteis aos usuarios de demonstracdes financeiras sobre a natureza, o valor, a época e a
incerteza de receitas e fluxos de caixa provenientes de um contrato com um cliente.

Atingindo o objetivo

Para atingir o objetivo do paragrafo 1, o principio basico desta Norma consiste em que uma entidade
reconhecerd receitas para descrever a transferéncia de produtos ou servigos prometidos a clientes em um
valor que reflete a contraprestacdo a qual a entidade espera ter direito em troca desses produtos ou servigos.

Uma entidade considerar& os termos do contrato e todos os fatos e circunstancias relevantes ao aplicar esta
Norma. Uma entidade aplicard esta Norma, incluindo o uso de expedientes praticos, de forma consistente
com contratos que tenham caracteristicas similares e em circunstancias similares.

Esta Norma especifica a contabilizagdo de um contrato individual com o cliente. Contudo, como um
expediente pratico, uma entidade pode aplicar esta Norma a uma carteira de contratos (ou de obrigacGes de
desempenho) com caracteristicas similares se essa entidade razoavelmente esperar que os efeitos sobre as
demonstracBes financeiras da aplicacdo desta Norma a carteira ndo difeririam significativamente da
aplicacdo desta Norma aos contratos (ou obrigac@es de desempenho) individuais dentro dessa carteira. Ao
contabilizar uma carteira, uma entidade utilizard estimativas e premissas que reflitam o tamanho e a
composicao da carteira.

Alcance

5

Uma entidade aplicara esta Norma a todos os contratos com clientes, exceto aos seguintes:
@) contratos de arrendamento dentro do alcance da IFRS 16 — Arrendamentos;

(b) contratos dentro do alcance da IFRS 17 — Contratos de Seguro. Contudo, uma entidade pode
escolher aplicar esta Norma a contratos de seguro que tém como finalidade principal a prestacdo
de servigos por uma taxa fixa de acordo com o paragrafo 8 da IFRS 17.

(© instrumentos financeiros e outros direitos ou obrigacGes contratuais dentro do alcance da IFRS 9
— Instrumentos Financeiros, da IFRS 10 — Demonstrac¢des Financeiras Consolidadas, da IFRS 11
— Negdcios em Conjunto, da IAS 27 — Demonstra¢des Financeiras Separadas e da IAS 28 —
Investimentos em Coligadas e Empreendimentos em Conjunto (Joint Ventures); e

(d) permutas ndo monetarias entre entidades na mesma linha de negécios para facilitar vendas a
clientes ou a clientes potenciais. Por exemplo, esta Norma néo se aplicaria a um contrato entre
duas empresas de petroleo que pactuassem uma permuta de petréleo para satisfazer a demanda de
seus clientes em diferentes locais especificados, de forma tempestiva.

Uma entidade aplicara esta Norma a um contrato (exceto um contrato listado no paragrafo 5) somente se a
contraparte do contrato for um cliente. Um cliente é uma parte que contratou com uma entidade para obter
produtos ou servicos que constituem um produto das atividades normais da entidade em troca de
contraprestacdo. Uma contraparte do contrato ndo seria um cliente se, por exemplo, a contraparte tivesse
contratado com a entidade de participar de uma atividade ou de um processo no qual as partes do contrato
compartilhnam os riscos e beneficios que resultam da atividade ou do processo (como, por exemplo, o
desenvolvimento de um ativo em um acordo de colaboracdo) e ndo para obter o produto das atividades
normais da entidade.

Um contrato com um cliente pode estar parcialmente dentro do alcance desta Norma e parcialmente dentro
do alcance de outras Normas listadas no paragrafo 5.

@) Se as outras Normas especificarem como separar e/ou mensurar inicialmente uma ou mais partes
do contrato, entdo uma entidade primeiramente aplicard os requisitos de separagdo e/ou
mensuracdo dessas Normas. Uma entidade excluira do preco da transagédo o valor da parte (ou
das partes) do contrato que seja inicialmente mensurada de acordo com outras Normas e aplicara
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os paréagrafos 73-86 para alocar o valor do pre¢o da transagdo que permanece (se houver) a cada
obrigagdo de desempenho dentro do alcance desta Norma e a quaisquer outras partes do contrato
identificadas pelo paragrafo 7(b).

(b) Se as outras Normas ndo especificarem como separar e/ou mensurar inicialmente uma ou mais
partes do contrato, entdo a entidade aplicara esta Norma para separar e/ou mensurar inicialmente
a parte (ou partes) do contrato.

Esta Norma especifica a contabilizagdo dos custos adicionais para obter um contrato com um cliente e dos
custos incorridos para cumprir um contrato com um cliente se esses custos ndo estiverem dentro do alcance
de outra Norma (vide pardgrafos 91-104). Uma entidade aplicard esses paragrafos somente aos custos
incorridos que correspondam a um contrato com um cliente (ou parte desse contrato) que esteja dentro do
alcance desta Norma.

Reconhecimento

10

11

12

13

Identificacdo do contrato

Uma entidade contabilizara um contrato com um cliente que esteja dentro do alcance desta Norma
somente quando todos os critérios a seguir forem atendidos:

@ as partes do contrato aprovaram o contrato (por escrito, verbalmente ou de acordo com
outras préaticas de neg6cios usuais) e estdo comprometidas em cumprir suas respectivas
obrigacgoes;

(b) a entidade pode identificar os direitos de cada parte em relagdo aos produtos ou servigos a

serem transferidos;

© a entidade pode identificar os termos de pagamento para o0s produtos ou servigos a serem
transferidos;

(d) 0 contrato possui substéncia comercial (ou seja, espera-se que 0 risco, a época ou 0 valor
dos fluxos de caixa futuros da entidade se modifiquem como resultado do contrato); e

@] é provavel que a entidade recebera a contraprestacdo a qual terd direito em troca dos
produtos ou servigos que serdo transferidos ao cliente. Ao avaliar se a possibilidade de
cobranga de um valor de contraprestacédo é provavel, uma entidade considerard apenas a
capacidade e a intengdo do cliente de pagar esse valor de contraprestacdo no seu
vencimento. O valor da contraprestacdo a qual a entidade tera direito pode ser inferior ao
preco declarado no contrato se a contraprestacdo for variavel, pois a entidade pode
oferecer ao cliente uma concesséo de preco (vide paragrafo 52).

Um contrato € um acordo entre duas ou mais partes que cria direitos e obrigacBes exequiveis. A
exequibilidade dos direitos e obrigagdes em um contrato é uma matéria legal. Contratos podem ser escritos,
verbais ou sugeridos pelas praticas de negécios usuais de uma entidade. As préaticas e 0s processos para
estabelecer contratos com clientes variam entre jurisdi¢des, setores e entidade. Além disso, eles podem
variar dentro de uma entidade (por exemplo, eles podem depender da classe do cliente ou da natureza dos
produtos ou servigos prometidos). Uma entidade considerara essas praticas e processos ao determinar se e
quando um acordo com um cliente cria direitos e obrigacfes exequiveis.

Alguns contratos com clientes podem ndo ter nenhuma duragdo fixa e podem ser rescindidos ou
modificados por qualquer das partes a qualquer tempo. Outros contratos podem ser renovados
automaticamente em uma base periddica que seja especificada no contrato. Uma entidade aplicara esta
Norma a duragdo do contrato (ou seja, 0 prazo contratual) na qual as partes do contrato tenham direitos e
obrigagdes exequiveis presentes.

Para os fins de aplicacdo desta Norma, um contrato ndo existe se cada parte do contrato tiver o direito
exequivel unilateral de rescindir um contrato inteiramente ndo cumprido sem compensar a outra parte (ou
partes). Um contrato esta inteiramente ndo cumprido se ambos os critérios a seguir forem atendidos:

@) a entidade ainda ndo transferiu nenhum produto ou servi¢o prometido ao cliente; e

(b) a entidade ainda ndo recebeu e ainda ndo tem o direito de receber nenhuma contraprestagcdo em
troca dos produtos ou servigos.

Se um contrato com um cliente atender aos critérios do paragrafo 9 no inicio do contrato, uma entidade ndo
reavaliara esses critérios a menos que haja indicacdo de uma mudanga significativa nos fatos e
circunstancias. Por exemplo, se a capacidade de um cliente de pagar a contraprestacdo se deteriorar
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significativamente, uma entidade reavaliard se é provavel que ela cobrard a contraprestacdo a qual terd
direito em troca dos produtos ou servigos remanescentes que serdo transferidos ao cliente.

Se um contrato com um cliente ndo atender aos critérios do paragrafo 9, uma entidade continuara a avaliar
0 contrato para determinar se os critérios do paragrafo 9 sdo atendidos subsequentemente.

Quando um contrato com um cliente ndo atende aos critérios do paragrafo 9 e uma entidade recebe
contraprestagdo do cliente, a entidade reconhecerd a contraprestacdo recebida como receita somente quando
qualquer uma das seguintes hipéteses tiver ocorrido:

@ a entidade ndo possui obrigacBes remanescentes de transferir produtos ou servigos ao cliente e a
totalidade, ou praticamente a totalidade, da contraprestacdo prometida pelo cliente foi recebida
pela entidade e ndo é restituivel; ou

(b) o contrato foi rescindido e a contraprestagdo recebida do cliente n&o é restituivel.

Uma entidade reconhecerd a contraprestacdo recebida de um cliente como passivo até que uma das
hip6teses do pardgrafo 15 ocorra ou até que os critérios do paragrafo 9 sejam subsequentemente atendidos
(vide paragrafo 14). Dependendo dos fatos e circunstancias relativos ao contrato, o passivo reconhecido
representa a obrigacdo da entidade de transferir produtos ou servicos no futuro ou de restituir a
contraprestagdo recebida. Em qualquer dos casos, o passivo serd mensurado pelo valor da contraprestacéo
recebida do cliente.

Combinacéao de contratos

Uma entidade combinard dois ou mais contratos celebrados na mesma ocasido ou aproximadamente na
mesma ocasido com o mesmo cliente (ou partes relacionadas do cliente) e contabilizara os contratos como
um Unico contrato se um ou mais dos seguintes critérios forem atendidos:

@ os contratos forem negociados como um pacote com um Unico objetivo comercial,

(b) o valor da contraprestagdo a ser paga em um contrato depende do prego ou do desempenho de
outro contrato; ou

(©) 0s produtos ou servigos prometidos nos contratos (ou alguns produtos ou servigos prometidos em
cada um dos contratos) constituem uma Unica obrigacdo de desempenho de acordo com o0s
paragrafos 22-30.

Modificacdes de contratos

Uma modificagdo de contrato é uma mudanga no escopo ou no pre¢o (ou ambos) de um contrato que seja
aprovada pelas partes do contrato. Em alguns setores e jurisdi¢cdes, uma modificacdo de contrato pode ser
descrita como uma ordem de mudanga, uma variagdo ou uma alteracdo. Uma modificacdo de contrato
existe quando as partes de um contrato aprovam uma modificagdo que cria novos direitos e obrigacdes
exequiveis das partes do contrato ou que modifica direitos e obrigagdes exequiveis existentes. Uma
modificagdo de contrato pode ser aprovada por escrito, por acordo verbal ou sugerida por praticas de
negdcios usuais. Se as partes do contrato ndo tiverem aprovado uma modificagdo de contrato, uma entidade
continuara a aplicar esta Norma ao contrato existente até que a modificagdo de contrato seja aprovada.

Uma modificagdo de contrato pode existir ainda que as partes do contrato tenham um litigio sobre o0 escopo
ou o preco (ou ambos) da modificacdo ou as partes tenham aprovado uma mudancga no escopo do contrato,
mas ainda ndo tenham determinado a mudanga correspondente no preco. Ao determinar se os direitos e
obrigagdes que sdo criados ou alterados por uma modificagcdo sdo exequiveis, uma entidade considerara
todos os fatos e circunstancias relevantes, incluindo os termos do contrato e outras evidéncias. Se as partes
de um contrato tiverem aprovado uma alteracdo no escopo do contrato, mas néo tiverem ainda determinado
a alteragdo correspondente no preco, uma entidade estimara a alteragdo no preco da transagéo decorrente da
modificacdo de acordo com os paragrafos 50-54 ao estimar a contraprestacao variavel e de acordo com os
paragrafos 5658 ao restringir as estimativas de contraprestagao variavel.

Uma entidade contabilizard& uma modificacdo de contrato como um contrato separado se ambas as
condigdes seguintes estiverem presentes:

@) 0 escopo do contrato aumentar devido a inclusdo de produtos ou servigos prometidos que sejam
distintos (de acordo com os paragrafos 26-30); e

(b) 0 preco do contrato aumentar em um valor de contraprestagcdo que reflita os precos de venda
individuais dos produtos ou servigos prometidos adicionais da entidade e quaisquer ajustes
apropriados desse preco para refletir as circunstancias do contrato especifico. Por exemplo, uma
entidade pode ajustar o preco de venda individual de um produto ou servico adicional para
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refletir um desconto que o cliente receba, pois ndo é necessario para a entidade incorrer nos
custos relacionados a venda que incorreria ao vender um produto ou servico similar a um novo
cliente.

Se uma modificacdo de contrato ndo for contabilizada como um contrato separado de acordo com o
pardgrafo 20, uma entidade contabilizard os produtos ou servigos prometidos ainda ndo transferidos na data
da modificacdo do contrato (ou seja, os produtos ou servigos prometidos remanescentes) por qualquer das
formas seguintes que for aplicavel:

@ Uma entidade contabilizard a modificacdo de contrato como se fosse uma rescisdo do contrato
existente e a criagdo de um novo contrato, se 0s produtos ou servi¢os remanescentes forem
distintos dos produtos ou servigos transferidos em ou antes da data da modificacéo de contrato. O
valor da contraprestagdo a ser alocado as obrigacfes de desempenho remanescentes (ou aos
produtos ou servicos distintos remanescentes em uma Unica obrigagdo de desempenho
identificada de acordo com o paragrafo 22(b)) é a soma de:

0] contraprestagdo prometida pelo cliente (incluindo quantias ja recebidas do cliente) que
foi incluida na estimativa do preco da transacdo e que ndo havia sido reconhecida
como receita; e

(ii) contraprestacdo prometida como parte da modificacéo de contrato.

(b) Uma entidade contabilizard a modificagdo de contrato como se fosse parte do contrato existente
se os produtos ou servigos remanescentes ndo forem distintos e, portanto, formarem parte de uma
Unica obrigacdo de desempenho que seja parcialmente satisfeita na data da modificagdo de
contrato. O efeito que a modificagdo de contrato tem sobre o preco de transacdo e sobre a
mensuracdo pela entidade do progresso em relacdo a satisfagdo completa da obrigacdo de
desempenho é reconhecido como um ajuste da receita (seja como um aumento ou uma redugédo
da receita) na data de modificacdo do contrato (ou seja, 0 ajuste da receita é feito em uma base
cumulativa).

(©) Se os produtos ou servigcos remanescentes forem uma combinacgdo dos itens (a) e (b), entdo a
entidade contabilizard os efeitos da modificagdo sobre as obrigagdes de desempenho ndo
satisfeitas (inclusive parcialmente ndo satisfeitas) no contrato modificado de uma forma que seja
consistente com os objetivos deste paragrafo.

Identificacdo de obrigacfes de desempenho

No inicio do contrato, uma entidade avaliard os produtos ou servigos prometidos em um contrato
com um cliente e identificara como obrigacdo de desempenho cada promessa de transferir ao cliente:
(@) um produto ou servico (ou um grupo de produtos ou servigos) que seja distinto; ou

(b) uma série de produtos ou servigos distintos que sejam substancialmente os mesmos e que
tenham o mesmo padré&o de transferéncia para o cliente (vide paragrafo 23).

Uma série de produtos ou servigos distintos tem 0 mesmo padrdo de transferéncia para o cliente se ambos
os critérios a seguir forem atendidos:

@) cada produto ou servigo distinto da série que a entidade promete transferir ao cliente atenderia
aos critérios do paragrafo 35 para ser uma obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do
tempo; e

(b) de acordo com os paragrafos 39-40, 0 mesmo método seria utilizado para mensurar o progresso

da entidade em relagdo a satisfagdo completa da obrigacdo de desempenho para transferir ao
cliente cada produto ou servigo distinto da série.

Promessas em contratos com clientes

Um contrato com um cliente de modo geral declara expressamente os produtos ou servigcos que uma
entidade promete transferir a um cliente. Contudo, as obrigacGes de desempenho identificadas em um
contrato com um cliente podem ndo estar limitadas aos produtos ou servigos que sdo expressamente
declarados nesse contrato. Isso porque um contrato com um cliente pode incluir também promessas que
sejam sugeridas pelas praticas de negdcios usuais, politicas publicadas ou declaracdes especificas de uma
entidade se, no momento da celebragdo do contrato, essas promessas criarem uma expectativa valida do
cliente de que a entidade transferird um produto ou servico ao cliente.

Obrigagdes de desempenho nédo incluem atividades que uma entidade deve realizar para cumprir o contrato,
a menos que essas atividades transfiram um produto ou servigco a um cliente. Por exemplo, um prestador de
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servicos pode precisar executar varias tarefas administrativas para formar um contrato. A execucdo dessas
tarefas ndo transfere um servico ao cliente a medida que as tarefas sdo executadas. Portanto, essas
atividades de formag&o ndo constituem uma obrigacdo de desempenho.

Produtos ou servi¢os distintos

Dependendo do contrato, produtos ou servigos prometidos podem incluir, entre outros, 0s seguintes:

@ venda de produtos produzidos por uma entidade (por exemplo, estoque de um fabricante);

(b) revenda de produtos adquiridos por uma entidade (por exemplo, mercadorias de um varejista);

(©) revenda de direitos sobre produtos ou servigos adquiridos por uma entidade (por exemplo, um
ticket revendido por uma entidade agindo como principal, conforme descrito nos paragrafos
B34-B38);

(d) a execucdo de uma tarefa (ou tarefas) contratualmente pactuada para um cliente;

(e) prestar um servigo que consiste em estar pronta para fornecer produtos ou servicos (por exemplo,

atualizagBes ndo especificadas de softwares que sejam fornecidas quando e se disponiveis) ou
disponibilizar produtos ou servi¢os a um cliente a serem usados a medida que e quando o cliente

decidir;

) prestar um servico de providenciar para outra parte a transferéncia de produtos ou servi¢os a um
cliente (por exemplo, atuando como agente de outra parte, conforme descrito nos paragrafos
B34-B38);

()] conceder direitos sobre produtos ou servigos a serem fornecidos no futuro que um cliente possa

revender ou fornecer a seu cliente (por exemplo, uma entidade que vende um produto a um
varejista promete transferir um produto ou servigo adicional a uma pessoa que compre o produto
do varejista);

(h) construir, fabricar ou desenvolver um ativo em nome de um cliente;
0] conceder licencas (vide paragrafos B52-B63); e
()] conceder opgdes para a compra de produtos ou servicos adicionais (quando essas opgGes

fornecerem a um cliente um direito relevante conforme descrito nos paragrafos B39-B43).
Um produto ou servigo prometido a um cliente € distinto se ambos os critérios a seguir forem atendidos:

@) o cliente pode se beneficiar do produto ou servico seja isoladamente ou em conjunto com outros
recursos que estejam prontamente disponiveis ao cliente (ou seja, o0 produto ou servico é capaz de
ser distinto); e

(b) a promessa da entidade de transferir o produto ou servico ao cliente é identificavel
separadamente de outras promessas contidas no contrato (ou seja, a promessa para transferir o
produto ou servigo é distinta dentro do contexto do contrato).

Um cliente pode beneficiar-se de um produto ou servigo de acordo com o paragrafo 27(a) se o produto ou
servico puder ser usado, consumido, vendido por um valor que seja superior ao valor de sucata ou de outro
modo detido de uma forma que gere beneficios econdmicos. Para alguns produtos ou servigos, um cliente
pode ser capaz de beneficiar-se de um produto ou servico isoladamente. Para outros produtos ou servigos,
um cliente pode beneficiar-se do produto ou servico somente em conjunto com outros recursos prontamente
disponiveis. Um recurso prontamente disponivel é um produto ou servico que é vendido separadamente
(pela entidade ou por outra entidade) ou um recurso que o cliente ja obteve da entidade (incluindo produtos
ou servigos que a entidade ja tera transferido ao cliente de acordo com o contrato) ou de outras transagdes
ou eventos. Varios fatores podem fornecer evidéncia de que um cliente pode beneficiar-se de um produto
ou servico seja isoladamente ou em conjunto com outros recursos prontamente disponiveis. Por exemplo, o
fato de que a entidade vende regularmente um produto ou servico separadamente indicaria que um cliente
pode beneficiar-se do produto ou servi¢co isoladamente ou em conjunto com outros recursos prontamente
disponiveis.

Ao avaliar se as promessas de uma entidade para transferir produtos ou servicos a um cliente sdo
identificaveis separadamente de acordo com o paragrafo 27(b), o objetivo é determinar se a natureza da
promessa, dentro do contexto do contrato, é transferir cada um desses produtos ou servigos individualmente
ou, em vez disso, transferir um item ou itens combinados para 0s quais as promessas de produtos ou
servicos prometidos sdo insumos. Fatores que indicam que duas ou mais promessas de transferir produtos
ou servicos a um cliente ndo sao identificaveis separadamente incluem, entre outros, 0s seguintes:

@) a entidade fornece um servico significativo de integrar os produtos ou servicos com outros
produtos ou servicos prometidos no contrato em um conjunto de produtos ou servi¢os que
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representam o produto ou produtos combinados contratados pelo cliente. Em outras palavras, a
entidade est4 usando os produtos ou servigos como insumos para produzir ou entregar o produto
ou produtos combinados especificados pelo cliente. A saida ou saidas combinadas podem incluir
mais do que uma fase, elemento ou unidade.

(b) um ou mais dos produtos ou servicos modifica ou personaliza significativamente, ou s&o
significativamente modificados ou personalizados por, um ou mais dos outros produtos ou
servi¢os prometidos no contrato.

(©) 0s produtos ou servicos sdo altamente interdependentes ou altamente inter-relacionados. Em
outras palavras, cada um dos produtos ou servigos € significativamente afetado por um ou mais
dos outros produtos ou servigos do contrato. Por exemplo, em alguns casos, dois ou mais
produtos ou servigos sdo afetados significativamente pelo outro porque a entidade néo seria capaz
de cumprir sua promessa por meio da transferéncia de cada um dos produtos ou servigos de
forma independente.

Se um produto ou servi¢o prometido ndo for distinto, uma entidade combinara esse produto ou servico com
outros produtos ou servigos prometidos até que identifique um grupo de produtos ou servigos que seja
distinto. Em alguns casos, isso resultaria em que a entidade contabilizasse todos os produtos ou servigos
prometidos em um contrato como uma Unica obrigagéo de desempenho.

Satisfacdo de obrigacdes de desempenho

Uma entidade reconhecerd receitas quando (ou & medida que) uma entidade satisfizer uma obrigacao
de desempenho ao transferir um produto ou servico (ou seja, um ativo) prometido a um cliente. Um
ativo é transferido quando (ou & medida que) o cliente obtiver o controle desse ativo.

Para cada obrigacdo de desempenho identificada de acordo com os paragrafos 22-30, uma entidade
determinara no inicio do contrato se satisfaz a obrigag¢do de desempenho ao longo do tempo (de acordo com
os paragrafos 35-37) ou se satisfaz a obrigacdo de desempenho em um momento especifico no tempo (de
acordo com o paragrafo 38). Se uma entidade ndo satisfizer uma obrigagdo de desempenho ao longo do
tempo, a obrigacéo de desempenho é satisfeita em um momento especifico no tempo.

Produtos e servigos sdo ativos mesmo que apenas momentaneamente, quando séo recebidos e usados (como
no caso de muitos servigos). O controle de um ativo refere-se a capacidade de determinar o uso do ativo e
de obter substancialmente a totalidade dos beneficios restantes provenientes do ativo. O controle inclui a
capacidade de evitar que outras entidades direcionem o uso de um ativo e obtenham beneficios desse ativo.
Os beneficios de um ativo sdo os fluxos de caixa potenciais (entradas ou economias em saidas) que podem
ser obtidos direta ou indiretamente de muitas formas, como, por exemplo:

@) pelo uso do ativo para produzir produtos ou prestar servigos (incluindo servigos publicos);
(b) pelo uso do ativo para aumentar o valor de outros ativos;

(© pelo uso do ativo para liquidar passivos ou reduzir despesas;

(d) pela venda ou troca do ativo;

(e) pela caucdo do ativo em garantia de um empréstimo; e

()] pela retencéo do ativo.

Ao avaliar se um cliente obtém o controle de um ativo, uma entidade considerara qualquer acordo de
recompra do ativo (vide paragrafos B64-B76).

Obrigacdes de desempenho satisfeitas ao longo do tempo

Uma entidade transfere o controle de um produto ou servi¢o ao longo do tempo e, portanto, satisfaz uma
obrigacdo de desempenho e reconhece receitas ao longo do tempo se um dos critérios a seguir for atendido:

@) o cliente recebe e consome simultaneamente os beneficios gerados pelo desempenho por parte da
entidade a medida que a entidade efetiva o desempenho (vide paragrafos B3-B4);

(b) 0 desempenho por parte da entidade cria ou melhora um ativo (por exemplo, produtos em
elaboracgdo) que o cliente controla a medida que o ativo é criado ou melhorado (vide paragrafo
B5); ou

(©) 0 desempenho por parte da entidade ndo cria um ativo com um uso alternativo para a entidade

(vide paragrafo 36) e a entidade possui um direito executavel ao pagamento pelo desempenho
concluido até a data presente (vide paragrafo 37).
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Um ativo criado pelo desempenho por parte de uma entidade ndo possui um uso alternativo para uma
entidade se a esta estiver contratualmente impedida de direcionar prontamente o ativo para outro uso
durante a criacdo ou melhoria desse ativo ou estiver limitada na pratica de direcionar prontamente o ativo
em seu estado concluido para outro uso. A avaliacdo se um ativo possui um uso alternativo para a entidade
é feita no inicio do contrato. Ap6s o inicio do contrato, uma entidade ndo atualizar a avaliagdo do uso
alternativo de um ativo a menos que as partes do contrato aprovem uma modificagdo de contrato que altere
substancialmente a obrigacdo de desempenho. Os pardgrafos B6-B8 fornecem orientagdo para avaliar se um
ativo possui um uso alternativo para uma entidade.

Uma entidade considerara os termos de um contrato, bem como quaisquer leis que se apliquem ao contrato,
ao avaliar se possui um direito exequivel a pagamento pelo desempenho concluido até a data presente de
acordo com o parégrafo 35(c). O direito a pagamento pelo desempenho concluido até a data presente ndo
necessita ser por um valor fixo. Contudo, em todas as ocasifes ao longo da duragdo do contrato, a entidade
deve ter direito a um valor que no minimo a compense pelo desempenho concluido até a presente data se o
contrato for rescindido pelo cliente ou por outra parte por outras razfes que ndo a omissdo da entidade em
executar o desempenho conforme prometido. Os paragrafos B9—B13 fornecem orientacdo para a avaliagdo
da existéncia e exequibilidade de um direito a pagamento e de se o direito a pagamento de uma entidade
daria a entidade o direito de receber por seu desempenho concluido até a data presente.

Obrigacdes de desempenho satisfeitas em um momento especifico no tempo

Se uma obrigacdo de desempenho ndo for satisfeita ao longo do tempo de acordo com os paragrafos 35-37,
uma entidade satisfaz a obrigacéo de desempenho em um momento especifico no tempo. Para determinar o
momento especifico no tempo no qual um cliente obtém o controle de um ativo prometido e a entidade
satisfaz uma obrigacdo de desempenho, a entidade considerard os requisitos para controle dos paragrafos
31-34. Além disso, uma entidade considerara os indicadores da transferéncia de controle, os quais incluem,
entre outros, 0s seguintes:

@ A entidade possui um direito presente a pagamento pelo ativo — se um cliente estiver
presentemente obrigado a pagar por um ativo, isso poderd indicar que o cliente obteve a
capacidade de direcionar o uso do ativo sujeito a troca e de obter substancialmente a totalidade
dos beneficios remanescentes desse ativo.

(b) O cliente possui a titularidade legal do ativo — titularidade legal pode indicar qual parte de um
contrato tem a capacidade de direcionar o uso de um ativo e de obter substancialmente a
totalidade dos beneficios remanescentes desse ativo ou de restringir o acesso de outras entidades
a esses beneficios. Portanto, a transferéncia da titularidade legal de um ativo pode indicar que o
cliente obteve o controle do ativo. Se uma entidade retém a titularidade legal exclusivamente
como protecdo contra 0 ndo pagamento pelo cliente, esses direitos da entidade ndo impediriam o
cliente de obter o controle de um ativo.

(© A entidade transferiu a posse fisica do ativo — a posse fisica de um ativo pelo cliente pode indicar
gue o cliente tem a capacidade de direcionar o uso do ativo e de obter substancialmente a
totalidade dos beneficios remanescentes desse ativo ou de restringir o acesso de outras entidades
a esses beneficios. Contudo, a posse fisica pode ndo coincidir com o controle de um ativo. Por
exemplo, em alguns contratos de recompra e em alguns contratos de consignagdo, um cliente ou
consignatario pode ter a posse fisica de um ativo que a entidade controla. Por outro lado, em
alguns acordos onde ha o faturamento mas nao ha a entrega, a entidade pode ter a posse fisica de
um ativo que o cliente controla. Os paragrafos B64-B76, B77-B78 e B79-B82 fornecem
orientacdo sobre a contabilizacdo de contratos de recompra, contratos de consignacao e acordos
onde ha o faturamento mas nao ha a entrega, respectivamente.

(d) O cliente possui os riscos e beneficios significativos da propriedade do ativo — a transferéncia dos
riscos e beneficios significativos da propriedade de um ativo para o cliente pode indicar que o
cliente obteve a capacidade de direcionar o uso do ativo e de obter substancialmente a totalidade
dos beneficios remanescentes desse ativo. Contudo, ao avaliar os riscos e beneficios
significativos da propriedade de um ativo prometido, uma entidade excluird quaisquer riscos que
deem origem a uma obrigacdo de desempenho separada adicional a obrigacdo de desempenho
gue consiste em transferir o ativo. Por exemplo, uma entidade pode ter transferido o controle de
um ativo a um cliente, mas ainda ndo ter satisfeito uma obrigacdo de desempenho adicional que
consiste em prestar servicos de manutencéo relacionados ao ativo transferido.

(e) O cliente aceitou o ativo — a aceitacdo de um ativo pelo cliente pode indicar que ele obteve a
capacidade de direcionar o uso do ativo e de obter substancialmente a totalidade dos beneficios
remanescentes desse ativo. Para avaliar o efeito de uma clausula contratual de aceitacdo pelo
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cliente sobre quando o controle de um ativo é transferido, uma entidade considerara a orientagdo
dos paragrafos B83-B86.

Mensuracao do progresso para satisfagdo completa de uma obrigacéo de
desempenho

Para cada obrigagdo de desempenho satisfeita ao longo do tempo de acordo com os paragrafos 35-37, uma
entidade reconhecera receitas ao longo do tempo mensurando o progresso em relagdo a satisfagdo completa
dessa obrigacdo de desempenho. O objetivo a0 mensurar o progresso € descrever o desempenho por parte
de uma entidade ao transferir o controle de produtos ou servigos prometidos a um cliente (ou seja, a
satisfacdo da obrigagdo de desempenho de uma entidade).

Uma entidade aplicard um Gnico método de mensuracgéo do progresso para cada obrigacdo de desempenho
satisfeita a0 longo do tempo e a entidade aplicard esse método de forma consistente a obrigacfes de
desempenho similares e em circunstancias similares. Ao final de cada periodo de relatério, uma entidade
remensurara seu progresso em relacdo a satisfagdo completa de uma obrigacdo de desempenho satisfeita ao
longo do tempo.

Métodos para a mensuragcao do progresso

Métodos apropriados de mensuragdo do progresso incluem métodos de saida e métodos de entrada. Os
pardgrafos B14-B19 fornecem orientagdo para o uso de métodos de saida e métodos de entrada para
mensurar 0 progresso de uma entidade em relacéo a satisfagdo completa de uma obrigacao de desempenho.
Ao determinar o método apropriado para mensurar o progresso, uma entidade considerard a natureza do
produto ou servigo que a entidade prometeu transferir ao cliente.

Ao aplicar um método para mensurar 0 progresso, uma entidade excluira da mensuracdo do progresso
quaisquer produtos ou servi¢os em relagdo aos quais a entidade ndo transfere o controle a um cliente.
Inversamente, uma entidade incluird na mensuracdo do progresso quaisquer produtos ou Sservigos em
relacdo aos quais a entidade efetivamente transfira o controle a um cliente ao satisfazer essa obrigagdo de
desempenho.

A medida que as circunstancias se modifiquem ao longo do tempo, uma entidade atualizard a sua
mensuracdo do progresso para refletir quaisquer mudangas no resultado da obrigacdo de desempenho. Essas
mudangas na mensuracdo de progresso de uma entidade serdo contabilizadas como uma mudanca na
estimativa contabil de acordo com o IAS 8 — Politicas Contabeis, Mudangas nas Estimativas Contabeis e
Erros.

Mensuracdes razoaveis do progresso

Uma entidade reconhecera receitas referentes a uma obrigagao de desempenho satisfeita ao longo do tempo
somente se a entidade puder mensurar razoavelmente seu progresso em relagdo a satisfagdo completa da
obrigagdo de desempenho. Uma entidade ndo sera capaz de mensurar razoavelmente seu progresso em
relacdo a satisfacdo completa da obrigacdo de desempenho se nao dispuser de informac6es confiaveis que
seriam exigidas para aplicar um método apropriado de mensuragdo do progresso.

Em algumas circunstancias (por exemplo, nos estagios iniciais de um contrato), uma entidade pode nédo ser
capaz de mensurar razoavelmente o resultado de uma obrigacdo de desempenho, mas a entidade espera
recuperar os custos incorridos na satisfacdo da obrigacdo de desempenho. Nessas circunstancias, a entidade
reconhecera as receitas somente na medida dos custos incorridos até 0 momento em que possa mensurar
razoavelmente o resultado da obrigacéo de desempenho.

Mensuracao

46

47

Quando (ou a medida que) uma obrigacdo de desempenho for satisfeita, uma entidade reconhecera
como receita o valor do preco da transacéo (o qual exclui estimativas de contraprestacgao variavel que
sejam restringidas de acordo com os paragrafos 56-58) que é alocado a essa obrigacdo de
desempenho.

Determinacédo do preco de transacao

Uma entidade considerara os termos do contrato e suas praticas de negdcios usuais para determinar
0 preco da transacdo. O preco da transacdo é o valor da contraprestacdo a qual uma entidade espera

© IFRS Foundation A562



48

49

50

51

52

53

54

IFRS 15

ter direito em troca da transferéncia dos produtos ou servicos prometidos a um cliente, excluindo
gquantias cobradas em nome de terceiros (por exemplo, alguns impostos sobre vendas). A
contraprestacdo prometida em um contrato com um cliente pode incluir valores fixos, valores
variaveis ou ambos.

A natureza, a época e o valor da contraprestagdo prometida por um cliente afetam a estimativa do preco da
transacdo. Ao determinar o preco da transagdo, uma entidade considerard os efeitos de todos os itens a
seguir:

@ contraprestagdo varidvel (vide paragrafos 50-55 e 59);

(b) restricdo de estimativas de contraprestacéo variavel (vide paragrafos 56-58);

(©) a existéncia de um componente de financiamento significativo no contrato (vide paragrafos 60—
65);

(d) contraprestagdo ndo monetéria (vide paragrafos 66-69); e

(e) contraprestagdo a pagar a um cliente (vide paragrafos 70-72).

Para fins de determinag&o do prego da transagdo, uma entidade presumira que 0s produtos ou servicos serdo
transferidos ao cliente conforme prometido de acordo com o contrato existente e que o contrato ndo serd
cancelado, renovado ou modificado.

Contraprestacdo variavel

Se a contraprestagdo prometida em um contrato incluir um valor varidvel, uma entidade estimara o valor da
contraprestacdo a qual a entidade teré direito em troca da transferéncia dos produtos ou servicos prometidos
a um cliente.

Um valor de contraprestacdo pode variar em razdo de descontos, abatimentos, restituigdes, créditos,
concessdes de pregos, incentivos, bénus de desempenho, penalidades ou outros itens similares. A
contraprestagdo prometida pode variar também se o direito de uma entidade a contraprestacédo depender da
ocorréncia ou ndo ocorréncia de um evento futuro. Por exemplo, um valor de contraprestacéo seria variavel
se um produto fosse vendido com um direito de retorno ou se um valor fixo for prometido como um bénus
de desempenho em caso de ser atingido um marco especificado.

A variagdo relativa a contraprestacdo prometida por um cliente pode ser declarada expressamente no
contrato. Além dos termos do contrato, a contraprestacdo prometida é variavel se existir qualquer das
circunstancias seguintes:

@) o cliente possui uma expectativa valida decorrente das praticas de negdcios usuais de uma
entidade, das politicas publicadas ou de declaragdes especificas de que a entidade aceitard um
valor de contraprestagdo que seja inferior ao prego declarado no contrato. Isto é, espera-se que a
entidade ofereca uma concessao de preco. Dependendo da jurisdi¢do, do setor ou do cliente, essa
oferta pode ser referida como um desconto, abatimento, restitui¢do ou crédito.

(b) outros fatos e circunstancias indicam que a intencdo da entidade, ao celebrar o contrato com o
cliente, é oferecer uma concessao de prego ao cliente.

Uma entidade estimard um valor de contraprestacdo varidvel utilizando qualquer dos métodos a seguir,
dependendo de por qual método a entidade espera melhor prever o valor da contraprestacdo a qual tera
direito:

@) O valor esperado — o valor esperado é a soma de valores ponderados em fungéo da probabilidade
em uma faixa de valores de contraprestagdo possiveis. Um valor esperado pode ser uma
estimativa apropriada do valor da contraprestacdo variavel se uma entidade tiver um grande
nimero de contratos com caracteristicas similares.

(b) O valor mais provavel — o valor mais provavel é o valor Unico mais provavel em uma faixa de
possiveis valores de contraprestacdo (ou seja, o resultado Gnico mais provavel do contrato). O
valor mais provavel pode ser uma estimativa apropriada do valor da contraprestacéo variavel se o
contrato tiver apenas dois possiveis resultados (por exemplo, uma entidade atinja um bonus de
desempenho ou ndo).

Uma entidade aplicarda um método de forma consistente ao longo de todo o contrato ao estimar o efeito de
uma incerteza sobre um valor de contraprestacdo variavel ao qual a entidade tera direito. Além disso, uma
entidade considerara todas as informacGes (histéricas, atuais e previstas) que estejam razoavelmente
disponiveis a entidade e identificara um ndmero razoavel de possiveis valores de contraprestacdo. As
informacdes que uma entidade utiliza para estimar o valor da contraprestacdo variavel normalmente seriam
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similares as informacdes que a administragdo da entidade utiliza durante o processo de planejamento e
proposta e ao estabelecer precos para produtos ou servigos prometidos.

Passivos de restituicdo

Uma entidade reconhecera um passivo de restituicdo se receber contraprestacdo de um cliente e esperar
restituir a totalidade ou parte dessa contraprestacdo ao cliente. Um passivo de restituicdo é mensurado pelo
valor da contraprestacéo recebida (ou a receber) em relagdo a qual a entidade ndo espera ter direito (ou seja,
valores ndo incluidos no prego da transacdo). O passivo de restituicdo (e a mudanga correspondente no
preco da transagdo e, portanto, no passivo contratual) sera atualizado ao final de cada periodo de relatério
para refletir mudancas nas circunstancias. Para contabilizar um passivo de restituigdo relativo a uma venda
com direito de retorno, uma entidade aplicaré a orientagdo dos pardgrafos B20-B27.

Estimativas limitadoras de contraprestacéo variavel

Uma entidade incluird no preco da transacéo a totalidade ou parte de um valor de contraprestagdo variavel
estimado de acordo com o paragrafo 53 somente na medida em que for altamente provavel que uma
reversdo significativa no valor das receitas acumuladas reconhecidas ndo ocorrera quando a incerteza
associada a contraprestacéo variavel for subsequentemente resolvida.

Ao avaliar se é altamente provavel que uma reversdo significativa no valor das receitas acumuladas
reconhecidas ndo ocorrera uma vez que a incerteza relativa a contraprestacdo varidvel seja
subsequentemente resolvida, uma entidade considerara tanto a probabilidade quanto a magnitude da
reversdo de receitas. Fatores que poderiam aumentar a probabilidade ou a magnitude de uma reverséo de
receitas incluem, entre outros, quaisquer dos seguintes:

@ o valor da contraprestacdo é altamente suscetivel a fatores fora da influéncia da entidade. Esses
fatores podem incluir volatilidade em um mercado, o julgamento ou atos de terceiros, condi¢des
climéticas e um alto risco de obsolescéncia do produto ou servigo prometido.

(b) ndo se espera que a incerteza sobre o valor da contraprestacdo seja resolvida por um longo
periodo de tempo.

(©) a experiéncia da entidade (ou outras evidéncias) com tipos similares de contratos é limitada ou
essa experiéncia (ou outras evidéncias) possui valor preditivo limitado.

(d) a entidade tem a pratica de oferecer uma ampla gama de concessfes de prego ou de alterar os
termos e condi¢Bes de pagamento de contratos similares em circunstancias similares.

(e 0 contrato tem um grande nimero e uma ampla gama de possiveis valores de contraprestacéo.

Uma entidade aplicara o paragrafo B63 para contabilizar a contraprestagdo com base em royalties baseados
em vendas ou baseados em uso que sejam prometidos em troca de uma licenga de propriedade intelectual.

Reavaliacdo da contraprestacdo variavel

Ao final de cada periodo de relatério, uma entidade atualizara o prego da transagao estimado (incluindo a
atualizagdo de sua avaliagdo se uma estimativa de contraprestagdo varidvel € restrita) para representar
fielmente as circunstancias presentes no final do periodo de relatorio e as mudangas nas circunstancias
durante o periodo de relatério. A entidade contabilizard mudancas no preco da transacdo de acordo com o0s
paragrafos 87-90.

Existéncia de um componente de financiamento significativo no contrato

Ao determinar o preco da transacdo, uma entidade ajustara o valor prometido da contraprestacdo para
refletir os efeitos do valor do dinheiro no tempo se a época dos pagamentos pactuada pelas partes do
contrato (seja expressa ou implicitamente) fornecer ao cliente ou a entidade um beneficio significativo de
financiamento da transferéncia de produtos ou servicos ao cliente. Nessas circunstancias, o contrato contém
um componente de financiamento significativo. Um componente de financiamento significativo pode
existir independentemente se a promessa de financiamento é expressamente declarada no contrato ou
sugerida pelos termos de pagamento pactuados pelas partes do contrato.

O objetivo ao ajustar o valor prometido de contraprestacdo para um componente de financiamento
significativo é que a entidade reconheca receitas por um valor que reflita o preco que um cliente teria pago
pelos produtos ou servicos prometidos se o cliente tivesse pago a vista por esses produtos ou Servigos
quando (ou a medida que) foram transferidos ao cliente (ou seja, o preco de venda a vista). Uma entidade
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considerara todos os fatos e circunstancias relevantes ao avaliar se um contrato contém um componente de
financiamento e se esse componente de financiamento é significativo para o contrato, incluindo ambas as
seguintes:

@) a diferenca, se houver, entre o valor da contraprestacdo prometida e o preco de venda a vista dos
produtos ou servigos prometidos; e

(b) o efeito combinado dos dois itens seguintes:
0] a duracdo de tempo esperada entre 0 momento em que a entidade transfere os produtos

ou servigos prometidos ao cliente e 0 momento em que o cliente paga por esses
produtos ou servicos; e

(i) as taxas de juros vigentes no mercado pertinente.

N&o obstante a avaliagdo do pardgrafo 61, um contrato com um cliente ndo terdA um componente de
financiamento significativo se qualquer dos fatores seguintes estiver presente:

@ o cliente pagou pelos produtos ou servigos antecipadamente e a época da transferéncia desses
produtos ou servigos sera a critério do cliente.

(b) um valor substancial da contraprestacdo prometida pelo cliente é variavel e o valor ou a época
dessa contraprestacdo varia com base na ocorréncia ou ndo ocorréncia desse evento futuro que
ndo esteja substancialmente dentro do controle do cliente ou da entidade (por exemplo, se a
contraprestagdo consistir em royalties baseados em vendas).

(©) a diferenca entre a contraprestacdo prometida e o preco de venda a vista do produto ou servigo
(conforme descrito no paragrafo 61) resultar de outras razdes que ndo o fornecimento de
financiamento ao cliente ou a entidade, e a diferenca entre esses valores for proporcional a razéo
da diferenca. Por exemplo, os termos de pagamento podem fornecer a entidade ou ao cliente
protecdo contra a omissao da outra parte em cumprir adequadamente a totalidade ou parte de suas
obrigagdes de acordo com o contrato.

Como expediente pratico, uma entidade ndo precisa ajustar o valor prometido da contraprestacdo para
refletir os efeitos de um componente de financiamento significativo se essa entidade esperar, no inicio do
contrato, que o periodo entre 0 momento em que a entidade transferir um produto ou servigo prometido a
um cliente e 0 momento em que o cliente pagar por esse produto ou servi¢o serd de um ano ou menos.

Para atingir o objetivo do pardgrafo 61 ao ajustar o valor prometido da contraprestacdo para refletir um
componente de financiamento significativo, uma entidade utilizara a taxa de desconto que seria refletida em
uma transagdo de financiamento separada entre a entidade e seu cliente no inicio do contrato. Essa taxa
refletiria as caracteristicas de crédito da parte que recebesse financiamento no contrato, bem como qualquer
garantia prestada pelo cliente ou pela entidade, incluindo ativos transferidos no contrato. Uma entidade
pode ser capaz de determinar essa taxa identificando a taxa que desconta o valor nominal da
contraprestagdo prometida ao prego a vista que o cliente teria pago pelos produtos ou servigos quando (ou a
medida que) os transferisse ao cliente. Ap6s o inicio do contrato, uma entidade nao atualizara a taxa de
desconto para refletir mudangas em taxas de juros ou outras circunstancias (tais como uma mudanca na
avaliagcdo do risco de crédito do cliente).

Uma entidade apresentara os efeitos de financiamento (receita de juros ou despesa de juros) separadamente
da receita de contratos com clientes na demonstracdo do resultado abrangente. A receita de juros ou a
despesa de juros é reconhecida somente na medida em que um ativo (ou recebivel) contratual ou um
passivo contratual seja reconhecido na contabilizagdo de um contrato com um cliente.

Contraprestacdo ndo monetaria

Para determinar o prego de transacdo para contratos nos quais um cliente promete contraprestacdo em uma
forma que ndo seja pagamento a vista, uma entidade mensurard a contraprestacdo ndo monetaria (ou
promessa de contraprestacdo ndo monetaria) ao valor justo.

Se uma entidade ndo puder estimar razoavelmente o valor justo da contraprestacdo ndo monetaria, a
entidade mensurard a contraprestacdo indiretamente por referéncia ao preco de venda individual dos
produtos ou servicos prometidos ao cliente (ou classe de clientes) em troca da contraprestagao.

O valor justo da contraprestacdo ndo monetaria pode variar em razdo da forma da contraprestacdo (por
exemplo, uma alteracdo no pre¢co de uma ac¢do que uma entidade tem o direito de receber de um cliente). Se
o valor justo da contraprestacdo ndo monetaria prometida por um cliente variar por outras razdes que nédo
apenas a forma da contraprestagdo (por exemplo, o valor justo poderia variar em razdo do desempenho de
uma entidade), uma entidade aplicara os requisitos dos paragrafos 56-58.
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Se um cliente contribuir produtos ou servigos (por exemplo, materiais, equipamentos ou méo de obra) para
facilitar o desempenho do contrato por uma entidade, a entidade avaliard se obtém o controle desses
produtos ou servigos entregues. Caso afirmativo, a entidade contabilizara os produtos ou servigos entregues
como contraprestacdo ndo monetaria recebida do cliente.

Contraprestacdo a pagar a um cliente

Contraprestacdo a pagar a um cliente inclui valores & vista que uma entidade paga ou espera pagar ao
cliente (ou a outras partes que compram do cliente os produtos ou servicos da entidade). A contraprestacéo
a pagar a um cliente inclui ainda crédito ou outros itens (por exemplo, um cupom ou voucher) que podem
ser compensados contra valores devidos a entidade (ou a outras partes que comprem do cliente os produtos
ou servicos da entidade). Uma entidade contabilizara a contraprestacdo a pagar a um cliente como uma
reducdo do prego da transacdo e, portanto, das receitas, a menos que o pagamento ao cliente se dé em troca
de um produto ou servico distinto (conforme descrito nos pardgrafos 26-30) que o cliente transfere a
entidade. Se a contraprestacdo a pagar a um cliente incluir um valor varidvel, uma entidade estimara o
preco da transagdo (incluindo a avaliagdo se a estimativa da contraprestacdo varidvel é restrita) de acordo
com os paragrafos 50-58.

Se a contraprestacdo a pagar a um cliente for um pagamento por um produto ou servigo distinto do cliente,
entdo uma entidade contabilizard a compra do produto ou servigo da mesma forma que contabiliza outras
compras de fornecedores. Se o valor da contraprestagdo a pagar ao cliente exceder o valor justo do produto
ou servico distinto que a entidade recebe do cliente, entdo a entidade contabilizara esse excedente como
uma reducdo do preco da transacdo. Se a entidade ndo puder estimar razoavelmente o valor justo do
produto ou servigo recebido do cliente, ela contabilizara toda a contraprestacdo a pagar ao cliente como
uma reducéo do prego da transagao.

Consequentemente, se a contraprestacdo a pagar a um cliente for contabilizada como uma redug&o do prego
da transagdo, uma entidade reconhecera a reducdo das receitas quando (ou a medida que) o Gltimo de
qualquer dos eventos a seguir ocorrer:

@ a entidade reconhecer as receitas da transferéncia dos produtos ou servigos correspondentes ao
cliente; e
(b) a entidade pagar ou prometer pagar a contraprestacdo (ainda que o pagamento dependa de um

evento futuro). Essa promessa pode ser deduzida das préaticas de neg6cios usuais da entidade.

Alocacéo do preco de transacao as obrigacdes de desempenho

O objetivo ao alocar o prego da transagao consiste em que uma entidade alogue o preco da transagéo
a cada obrigacéo de desempenho (ou produto ou servigo distinto) por um valor que reflete o valor da
contraprestacdo a qual a entidade espera ter direito em troca da transferéncia dos produtos ou
servigos prometidos ao cliente.

Para atingir o objetivo de alocagdo, uma entidade alocard o prego da transacdo a cada obrigagdo de
desempenho identificada no contrato com base no preco de venda individual relativo de acordo com os
paragrafos 7680, exceto conforme especificado nos paragrafos 81-83 (para a alocagdo de descontos) e nos
paragrafos 84-86 (para a alocagao de contraprestacdo que inclua valores variaveis).

Os paragrafos 76-86 ndo sdo aplicaveis se um contrato tiver apenas uma obrigacdo de desempenho.
Contudo, os paragrafos 84-86 podem ser aplicados se uma entidade prometer transferir uma série de
produtos ou servigos distintos identificados como uma Unica obrigacdo de desempenho de acordo com o
paragrafo 22(b) e a contraprestagcdo prometida incluir valores variaveis.

Alocacao com base em precos de venda individuais

Para alocar o preco da transacéo a cada obrigagdo de desempenho com base no prego de venda individual
relativo, uma entidade determinara o prego de venda individual no inicio do contrato do produto ou servigo
distinto subjacente a cada obrigacdo de desempenho no contrato e alocara o preco da transacdo
proporcionalmente a esses pregos de venda individuais.

O preco de venda individual é o preco pelo qual uma entidade venderia um produto ou servigco prometido
separadamente a um cliente. A melhor evidéncia de um prego de venda individual é o preco observavel de
um produto ou servigo quando a entidade vende esse produto ou servigo separadamente em circunstancias
similares e a clientes similares. Um pre¢o contratualmente declarado ou um preco de tabela de um produto
ou servico pode ser (mas ndo se presumira que seja) o preco de venda individual desse produto ou servico.
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Se um preco de venda individual ndo for diretamente observavel, uma entidade estimara o preco de venda
individual por um valor que resultaria em que a alocagdo do preco da transacdo atendesse ao objetivo de
alocacdo do pardgrafo 73. Ao estimar um pre¢co de venda individual, uma entidade considerara todas as
informag@es (incluindo condigdes de mercado, fatores especificos da entidade e informagdes sobre o cliente
ou classe de clientes) que estejam razoavelmente disponiveis a entidade. Ao fazé-lo, uma entidade
maximizara o uso de informagOes observéaveis e aplicara métodos de estimativa de forma consistente em
circunstancias similares.

Métodos adequados para estimar o prego de venda individual de um produto ou servigo incluem, entre
outros, 0s seguintes:

@ Abordagem de avaliagdo de mercado ajustada — uma entidade poderia avaliar o mercado no qual
vende produtos ou servigos e estimar o preco que um cliente nesse mercado estaria disposto a
pagar por esses produtos ou servigos. Essa abordagem poderia incluir também consultar os
precos dos concorrentes da entidade para produtos ou servigos similares e ajustar esses precos
conforme necessério para refletir os custos e margens da entidade.

(b) Abordagem do custo esperado mais margem — uma entidade poderia prever seus custos esperados
para satisfazer uma obrigacdo de desempenho e entdo adicionar uma margem apropriada para
esse produto ou servico.

(©) Abordagem residual — uma entidade poderia estimar o preco de venda individual por referéncia
ao preco de transacdo total menos a soma dos pregos de venda individuais observaveis de outros
produtos ou servigos prometidos no contrato. Contudo, uma entidade pode usar uma abordagem
residual para estimar, de acordo com o pardgrafo 78, o pre¢o de venda individual de um produto
ou servigo somente se forem atendidos um dos seguintes critérios:

0] a entidade vender o mesmo produto ou servico a diferentes clientes (a0 mesmo tempo
ou aproximadamente ao mesmo tempo) por uma ampla gama de valores (ou seja, 0
preco de venda é altamente varidvel porque um preco de venda individual
representativo ndo pode ser discernido de transagfes passadas ou outras evidéncias
observaveis); ou

(i) a entidade ainda ndo estabeleceu um prego para esse produto ou servigo e o produto ou
servigo ndo foi vendido anteriormente de forma individual (ou seja, o prego de venda é
incerto).

Uma combinacdo de métodos pode precisar ser usada para estimar os pregos de venda individuais dos
produtos ou servigos prometidos no contrato se dois ou mais desses produtos ou servigos tiverem precos de
venda individuais altamente variaveis ou incertos. Por exemplo, uma entidade pode usar uma abordagem
residual para estimar o preco de venda individual total para esses produtos ou servigos prometidos com
precos de venda individuais altamente variaveis ou incertos e entdo utilizar outro método para estimar os
precos de venda individuais dos produtos ou servicos individuais relativos a esse preco de venda individual
total estimado determinado pela abordagem residual. Quando uma entidade utilizar uma combinagéo de
métodos para estimar o prego de venda individual de cada produto ou servigo prometido no contrato, a
entidade avaliara se a alocagdo do precgo da transagao por esses precos de venda individuais estimados seria
consistente com o objetivo de alocagdo do pardgrafo 73 e com as exigéncias para a estimativa de pregos de
venda individuais do paragrafo 78.

Alocacgao de um desconto

Um cliente recebe um desconto por comprar um grupo de produtos ou servi¢os se a soma dos pregos de
venda individuais desses produtos ou servigos prometidos no contrato exceder a contraprestacdo prometida
em um contrato. Exceto quando uma entidade tiver evidéncias observaveis de acordo com o paragrafo 82
de que o desconto inteiro refere-se somente a uma ou mais das, mas ndo a todas as, obrigacbes de
desempenho em um contrato, a entidade alocard um desconto proporcionalmente a todas as obrigacgdes de
desempenho no contrato. A alocacdo proporcional do desconto nessas circunstancias é uma consequéncia
da alocacéo pela entidade do preco da transacdo a cada obrigagdo de desempenho com base nos pregos de
venda individuais relativos dos produtos ou servicos distintos subjacentes.

Uma entidade alocara um desconto inteiramente a uma ou mais das, mas ndo a todas as, obriga¢des de
desempenho no contrato se forem atendidos todos os critérios a seguir:

@) a entidade vender regularmente cada produto ou servico distinto (ou cada grupo de produtos ou
servicos distintos) no contrato de forma individual;

(b) a entidade também vender regularmente de forma individual um grupo (ou grupos) de outros
desses produtos ou servigos distintos com desconto em relagdo aos precos de venda individuais
dos produtos ou servigos em cada grupo; e
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(© o desconto atribuivel a cada grupo de produtos ou servicos descrito no pardgrafo 82(b) for
substancialmente o mesmo que o desconto do contrato e uma andlise dos produtos ou servicos de
cada grupo fornecer evidéncia observavel da obrigacdo de desempenho (ou obrigagdes de
desempenho) a qual pertence o desconto inteiro do contrato.

Se um desconto for alocado inteiramente a uma ou mais obriga¢fes de desempenho no contrato de acordo
com o paragrafo 82, uma entidade alocard o desconto antes de usar a abordagem residual para estimar o
preco de venda individual de um produto ou servico de acordo com o paragrafo 79(c).

Alocacao de contraprestacéo variavel

A contraprestacdo variavel que é prometida em um contrato pode ser atribuivel a um contrato inteiro ou a
uma parte especifica do contrato, como, por exemplo, qualquer das seguintes:

@ uma ou mais das, mas ndo todas as, obrigacbes de desempenho do contrato (por exemplo, um
bdnus pode depender da transferéncia por uma entidade de um produto ou servico prometido
dentro de um prazo especificado); ou

(b) um ou mais dos, mas ndo todos os, produtos ou servigos distintos prometidos em uma série de
produtos ou servigos distintos que fazem parte de uma Unica obrigacdo de desempenho de acordo
com o paréagrafo 22(b) (por exemplo, a contraprestacdo prometida para o segundo ano de um
contrato de prestacdo de servigos de limpeza de dois anos aumentara com base nas variagdes de
um indice de inflag&o especificado).

Uma entidade alocara um valor variavel (e mudangas subsequentes nesse valor) inteiramente a uma
obrigagdo de desempenho ou a um produto ou servigo distinto que faz parte de uma Unica obrigagdo de
desempenho de acordo com o pardgrafo 22(b), se forem atendidos ambos os critérios seguintes:

@ os termos de um pagamento varidvel se referirem especificamente aos esforcos da entidade para
satisfazer a obrigacdo de desempenho ou transferir o produto ou servigo distinto (ou a um
resultado especifico da satisfagdo da obrigacdo de desempenho ou da transferéncia do produto ou
servigo distinto); e

(b) a alocacdo do valor varidvel da contraprestacdo inteiramente a obrigagdo de desempenho ou ao
produto ou servigo distinto for consistente com o objetivo de alocagdo do pardgrafo 73 ao
considerar todas as obrigacdes de desempenho e termos de pagamento do contrato.

Os requisitos de alocagdo dos paragrafos 73—-83 serdo aplicados para alocar o valor remanescente do prego
da transacao que ndo atender aos critérios do paragrafo 85.

Mudancas no preco da transacao

Apos o inicio do contrato, o pre¢o da transacdo pode mudar por varias razdes, incluindo a resolugdo de
eventos incertos ou outras mudangas nas circunstancias que alterem o valor da contraprestagdo a qual uma
entidade espera ter direito em troca dos produtos ou servi¢os prometidos.

Uma entidade alocara as obrigacGes de desempenho do contrato quaisquer mudancgas subsequentes no preco
da transacdo da mesma forma que no inicio do contrato. Consequentemente, uma entidade nédo realocara o
preco da transagdo para refletir mudangas em pregos de venda individuais apds o inicio do contrato. Valores
alocados a uma obrigacéo de desempenho satisfeita serdo reconhecidos como receita, ou como uma redugéo
da receita, no periodo em que o prego da transacdo mudar.

Uma entidade alocard uma mudancga no pre¢o da transagao inteiramente a uma ou mais das, mas nao a todas
as, obrigacOes de desempenho ou produtos ou servigos distintos prometidos em uma série que faz parte de
uma Unica obrigacdo de desempenho de acordo com o paragrafo 22(b) somente se forem atendidos os
critérios do paragrafo 85 sobre alocacdo de contraprestacédo variavel.

Uma entidade contabilizara uma mudanca no preco da transacdo que resultar de uma modificacdo do
contrato de acordo com os paragrafos 18-21. Contudo, para uma mudanga no preco da transacdo que
ocorrer apds uma modificacdo do contrato, uma entidade aplicard os paragrafos 87-89 para alocar a
mudanca no preco da transacao por qualquer das formas seguintes que for aplicavel:

@) Uma entidade alocard a mudanga no preco da transacdo as obrigagdes de desempenho
identificadas no contrato antes da modificacdo se, e na medida em que, a mudanca no preco da
transacdo for atribuivel a um valor de contraprestacdo variavel prometido antes da modificacédo e
a modificacéo for contabilizada de acordo com o paragrafo 21(a).

(b) Em todos os demais casos em que a modificagdo néo tiver sido contabilizada como um contrato
separado de acordo com o paragrafo 20, uma entidade alocara a mudanga no preco da transacdo
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as obrigacOes de desempenho do contrato modificado (ou seja, as obrigagfes de desempenho que
se encontravam ndo satisfeitas ou parcialmente ndo satisfeitas imediatamente ap6s a
modificac&o).

Custos do contrato

91

92

93

94

95

96

97

98

Custos incrementais de obtencdo de um contrato

Uma entidade reconhecerd como um ativo os custos incrementais de obtenc@o de um contrato com
um cliente se a entidade esperar recuperar esses custos.

Os custos incrementais de obtengdo de um contrato s&o os custos que uma entidade incorre para obter um
contrato com um cliente que ela néo teria incorrido se o contrato néo tivesse sido obtido (por exemplo, uma
comissdo de venda).

Os custos para obter um contrato que teriam sido incorridos independentemente da obtencéo do contrato
serdo reconhecidos como uma despesa quando incorridos, a menos que esses custos sejam expressamente
cobraveis do cliente, independentemente da obteng&do do contrato.

Como expediente pratico, uma entidade pode reconhecer os custos incrementais de obtencdo de um
contrato como uma despesa quando incorridos se o periodo de amortizagdo do ativo que a entidade teria de
outro modo reconhecido for de um ano ou menos.

Custos para cumprir um contrato

Se 0s custos incorridos no desempenho de um contrato com um cliente ndo estiverem dentro do
alcance de outra Norma (por exemplo, a IAS 2 — Estoques, a IAS 16 — Imobilizado ou a 1AS 38 — Ativos
Intangiveis), uma entidade reconhecerd um ativo a partir dos custos incorridos para cumprir um
contrato somente se esses custos atenderem a todos os critérios a seguir:

@ os custos referem-se diretamente a um contrato ou a um contrato previsto que a entidade
pode especificamente identificar (por exemplo, custos relativos a servigos a serem prestados
de acordo com a renovagao de um contrato existente ou custos para projetar um ativo a ser
transferido de acordo com um contrato especifico que ainda néo foi aprovado);

(b) 0s custos geram ou aumentam recursos da entidade que serdo usados para satisfazer (ou
para continuar a satisfazer) obrigactes de desempenho no futuro; e

(c) espera-se que 0s custos sejam recuperados.

Para custos incorridos no desempenho de um contrato com um cliente que estejam dentro do alcance de
outra Norma, uma entidade contabilizara esses custos de acordo com essas outras Normas.

Os custos que se referem diretamente a um contrato (ou a um contrato previsto especifico) incluem
quaisquer dos seguintes:

@) mao de obra direta (por exemplo, salarios e ordenados de empregados que prestam 0s servicos
prometidos diretamente ao cliente);

(b) materiais diretos (por exemplo, suprimentos utilizados na prestagéo dos servigos prometidos a um
cliente);

(©) alocagdes de custos que se referem diretamente ao contrato ou a atividades do contrato (por

exemplo, custos de gestdo e supervisdo do contrato, seguro e depreciagdo de ferramentas,
equipamentos e ativos de direito de uso utilizados no desempenho do contrato);

(d) custos que sdo expressamente cobraveis do cliente de acordo com o contrato; e

(e) outros custos que sejam incorridos somente em razdo de uma entidade ter celebrado o contrato
(por exemplo, pagamentos a subcontratadas).

Uma entidade reconhecera os seguintes custos como despesas quando incorridos:

@) custos gerais e administrativos (a menos que esses custos sejam expressamente cobraveis do
cliente de acordo com o contrato, hip6tese em que uma entidade avaliara esses custos de acordo
com o paragrafo 97);

(b) custos relativos a perdas de material, mdo de obra ou outros recursos para cumprir o contrato que
n&o foram refletidos no prego do contrato;
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(© custos que se referem a obrigacfes de desempenho satisfeitas (ou obrigacBes de desempenho
parcialmente satisfeitas) do contrato (ou seja, custos que se referem ao desempenho passado); e

(d) custos em relacéo aos quais uma entidade ndo pode distinguir se eles se referem a obrigacfes de
desempenho ndo satisfeitas ou a obrigacbes de desempenho satisfeitas (ou obrigacdes de
desempenho parcialmente satisfeitas).

Amortizacéo e reducdo ao valor recuperavel

Um ativo reconhecido de acordo com o pardgrafo 91 ou 95 serd amortizado em uma base sistematica que
seja consistente com a transferéncia ao cliente dos produtos ou servi¢os aos quais o ativo se refere. O ativo
pode se referir a produtos ou servicos a serem transferidos de acordo com um contrato previsto especifico
(conforme descrito no paragrafo 95(a)).

Uma entidade atualizar4 a amortizacdo para refletir uma mudanca significativa na época esperada pela
entidade de transferéncia ao cliente dos produtos ou servigos aos quais o ativo se refere. Essa mudanca sera
contabilizada como uma mudanca na estimativa contébil de acordo com a IAS 8.

Uma entidade reconhecerd uma perda por reducédo ao valor recuperavel em lucro ou prejuizo na medida em
que o valor contébil de um ativo reconhecido de acordo com o paragrafo 91 ou 95 exceda:

@ o valor remanescente da contraprestacdo que a entidade espera receber em troca dos produtos ou
Servicos aos quais o ativo se refere; menos

(b) 0s custos que se referem diretamente ao fornecimento desses produtos ou servigos e que ndo
foram reconhecidos como despesas (vide paragrafo 97).

Para fins de aplicacdo do pardgrafo 101 para determinar o valor da contraprestacdo que uma entidade
espera receber, uma entidade utilizard os principios para determinagdo do preco da transagdo (exceto em
relacdo aos requisitos dos paragrafos 56-58 sobre a restricdo de estimativas de contraprestagdo variavel) e
ajustara esse valor para refletir os efeitos do risco de crédito do cliente.

Antes que uma entidade reconhega uma perda por redugdo ao valor recuperavel para um ativo reconhecido
de acordo com o paragrafo 91 ou 95, a entidade reconhecera qualquer perda por recuperagdo ao valor
recuperavel para ativos relacionados ao contrato que sejam reconhecidos de acordo com outra Norma (por
exemplo, IAS 2, IAS 16 e IAS 38). Apo6s aplicar o teste de reducédo ao valor recuperdvel do paragrafo 101,
uma entidade incluira o valor contabil resultante do ativo reconhecido de acordo com o paragrafo 91 ou 95
no valor contabil da unidade geradora de caixa a qual ele pertence para fins de aplicacdo da IAS 36 —
Reducéo ao Valor Recuperavel de Ativos a essa unidade geradora de caixa.

Uma entidade reconhecera em lucro ou prejuizo uma reversao da totalidade ou de parte de uma perda por
reducdo ao valor recuperavel reconhecida anteriormente de acordo com o paragrafo 101 quando as
condicbes de reducdo ao valor recuperavel deixarem de existir ou tiverem melhorado. O valor contabil
aumentado do ativo ndo excedera o valor que teria sido determinado (liquido de amortiza¢do) se nenhuma
perda por reducédo ao valor recuperavel tivesse sido reconhecida anteriormente.

Apresentacéo

105

106

107

Quando qualquer uma das partes de um contrato tiver executado o desempenho, uma entidade
apresentard o contrato na demonstracdo da posi¢do financeira como um ativo ou um passivo
contratual dependendo da relacéo entre o desempenho pela entidade e 0 pagamento do cliente. Uma
entidade apresentard separadamente como um recebivel quaisquer direitos incondicionais a
contraprestacao.

Se um cliente pagar uma contraprestacdo ou uma entidade tiver um direito a um valor de contraprestacéo
que seja incondicional (ou seja, um recebivel), antes que a entidade transfira um produto ou servigo ao
cliente, a entidade apresentara o contrato como um passivo contratual quando o pagamento for efetuado ou
0 pagamento for devido (o que ocorrer antes). Um passivo contratual é uma obrigacdo de uma entidade de
transferir produtos ou servigos a um cliente em rela¢do aos quais uma entidade recebeu contraprestacao (ou
um valor de contraprestacao é devido) do cliente.

Se uma entidade executar o desempenho por meio da transferéncia de produtos ou servigos a um cliente
antes que o cliente pague contraprestacdo ou antes que o pagamento seja devido, a entidade apresentara o
contrato como um ativo contratual excluindo quaisquer valores apresentados como um recebivel. Um ativo
contratual é um direito da entidade a contraprestacdo em troca de produtos ou servigos que a entidade
transferiu a um cliente. Uma entidade avaliara um ativo contratual quanto a redugao ao valor recuperavel de
acordo com a IFRS 9. Uma redugdo ao valor recuperavel de um ativo contratual serd mensurada,
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apresentada e divulgada da mesma forma que um ativo financeiro que esteja dentro do alcance da IFRS 9
(vide também paragrafo 113(b)).

Um recebivel é um direito da entidade a contraprestacdo que seja incondicional. Um direito a
contraprestagdo é incondicional se somente a passagem do tempo for exigida antes que o pagamento dessa
contraprestacdo seja devido. Por exemplo, uma entidade reconhecerd um recebivel se tiver um direito
presente a pagamento ainda que esse valor possa estar sujeito a restituicdo no futuro. Uma entidade
contabilizard um recebivel de acordo com a IFRS 9. Por ocasido do reconhecimento inicial de um recebivel
proveniente de um contrato com um cliente, qualquer diferenca entre a mensuracéo do recebivel de acordo
com a IFRS 9 e o valor correspondente de receita reconhecido serd apresentada como uma despesa (por
exemplo, como uma perda por recuperacao ao valor recuperavel).

Esta Norma utiliza os termos “ativo contratual” e “passivo contratual”’, mas ndo proibe uma entidade de
utilizar descri¢Ges alternativas na demonstracdo da posi¢do financeira para esses itens. Se uma entidade
utilizar uma descrigdo alternativa para um ativo contratual, a entidade fornecerd informages suficientes
para que um usudrio das demonstragOes financeiras diferencie entre recebiveis e ativos contratuais.

Divulgacéo

110

111

112

113

114

115

O objetivo dos requisitos de divulgagdo consiste em que uma entidade divulgue informacdes
suficientes para permitir aos usuérios de demonstragfes financeiras compreender a natureza, o
valor, a época e a incerteza de receitas e fluxos de caixa provenientes de contratos com clientes. Para
atingir esse objetivo, uma entidade divulgara informagfes qualitativas e quantitativas sobre todos os
itens seguintes:

(@) seus contratos com clientes (vide paragrafos 113-122);

(b) os julgamentos significativos, e mudangas nos julgamentos, feitos ao aplicar esta Norma a
esses contratos (vide paragrafos 123-126); e

© quaisquer ativos reconhecidos a partir dos custos para obter ou cumprir um contrato com
um cliente de acordo com o paragrafo 91 ou 95 (vide paragrafos 127-128).

Uma entidade considerara o nivel de detalhe necessario para atingir o objetivo de divulgagdo e quanta
énfase deve ser dada a cada um dos varios requisitos. Uma entidade agregard ou desagregara divulgacoes
de modo que informagdes importantes ndo sejam obscurecidas, seja pela inclusdo de uma grande
quantidade de detalhes insignificantes ou pela agregacdo de itens que possuem caracteristicas
substancialmente diferentes.

Uma entidade ndo precisa divulgar informacdes de acordo com esta Norma se tiver fornecido as
informacdes de acordo com outra Norma.

Contratos com clientes

Uma entidade divulgara todos os valores a seguir para o periodo de relatrio a menos que esses valores
sejam apresentados separadamente na demonstracdo do resultado abrangente de acordo com outras
Normas:

@) receitas reconhecidas de contratos com clientes, as quais a entidade divulgara separadamente de
suas outras fontes de receitas; e

(b) quaisquer perdas por reducdo ao valor recuperavel reconhecidas (de acordo com a IFRS 9) sobre
quaisquer recebiveis ou ativos contratuais provenientes de contratos de uma entidade com
clientes, as quais a entidade divulgara separadamente das perdas por reducdo ao valor
recuperavel de outros contratos.

Desagregacédo da receita

Uma entidade desagregara receitas reconhecidas de contratos com clientes em categorias que descrevam
como a natureza, o valor, a época e a incerteza das receitas dos fluxos de caixa sdo afetados por fatores
econdmicos. Uma entidade aplicara a orientacdo dos paragrafos B87-B89 ao selecionar as categorias a
serem utilizadas para desagregar receitas.

Além disso, uma entidade divulgara informagdes suficientes para permitir aos usuarios de demonstragdes
financeiras compreender a relacdo entre a divulgacdo de receitas desagregadas (de acordo com o paragrafo
114) e informagdes sobre receitas que sejam divulgadas para cada segmento reportavel se a entidade aplicar
a IFRS 8 — Segmentos Operacionais.
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Saldos do contrato

Uma entidade divulgara todos os itens seguintes:

@) os saldos inicial e final de recebiveis, ativos contratuais e passivos contratuais provenientes de
contratos com clientes, se ndo forem de outro modo apresentados ou divulgados separadamente;

(b) receitas reconhecidas no periodo de relatdrio que foram incluidas no saldo de passivos
contratuais no inicio do periodo; e

(©) receitas reconhecidas no periodo de relatério provenientes de obrigagdes de desempenho
satisfeitas (ou parcialmente satisfeitas) em periodos anteriores (por exemplo, mudangas no preco
da transacao).

Uma entidade explicard como a época de satisfacdo de suas obrigacdes de desempenho (vide pardgrafo
119(a)) se relaciona com a época usual de pagamento (vide paragrafo 119(b)) e o efeito que esses fatores
tém sobre os saldos de ativos contratuais e de passivos contratuais. A explicagdo fornecida pode utilizar
informagBes qualitativas.

Uma entidade fornecera explicagdo sobre as mudancas significativas nos saldos de ativos contratuais e de
passivos contratuais durante o periodo de relatério. A explicagdo incluird informagdes qualitativas e
quantitativas. Exemplos de mudancas nos saldos de ativos contratuais e passivos contratuais da entidade
incluem quaisquer dos itens seguintes:

@ mudancas devidas a combinagdes de negécios;

(b) ajustes cumulativos a receitas que afetam o ativo contratual ou o passivo contratual
correspondente, incluindo ajustes decorrentes de uma mudanca na medida do progresso, uma
mudanca em uma estimativa do preco da transacéo (incluindo quaisquer mudangas na avaliagdo
de se uma estimativa da contraprestacdo variavel é restrita) ou uma modificagéo de contrato;

(©) reducdo ao valor recuperavel de um ativo contratual;

(d) uma mudanga no prazo para que um direito a contraprestacdo se torne incondicional (ou seja,
para que um ativo contratual seja reclassificado como um recebivel); e

(e) uma mudanga no prazo para que uma obrigacdo de desempenho seja satisfeita (ou seja, para o
reconhecimento de receitas provenientes de um passivo contratual).

Obrigacdes de desempenho
Uma entidade divulgard informagdes sobre suas obrigagBes de desempenho em contratos com clientes,
incluindo uma descricao de todos os itens seguintes:

@) guando a entidade normalmente satisfaz suas obrigagdes de desempenho (por exemplo, por
ocasido da remessa, por ocasido da entrega, conforme 0s servigos sejam prestados ou por ocasido
da conclusdo dos servigos), incluindo quando as obrigagdes de desempenho séo satisfeitas em um
acordo onde ha o faturamento mas ndo ha a entrega;

(b) os termos de pagamento significativos (por exemplo, quando o pagamento é normalmente
devido, se o contrato tem um componente de financiamento significativo, se o valor da
contraprestagdo € varidvel e se a estimativa da contraprestacao varidvel é normalmente restrita de
acordo com os paragrafos 56-58);

(©) a natureza dos produtos ou servi¢os que a entidade prometeu transferir, destacando quaisquer
obrigacdes de desempenho no sentido de providenciar que outra parte transfira produtos ou
servicos (ou seja, se a entidade estiver atuando como agente);

(d) obrigacdes de devolucgdes, restituicdes e outras obrigacdes similares; e
(e) tipos de garantias e obrigacgdes relacionadas.

Preco de transacéo alocado as obrigacdes de desempenho remanescentes

Uma entidade divulgara as seguintes informagdes sobre as suas obrigacGes de desempenho remanescentes:

@) o valor total do preco da transacdo alocado as obrigacGes de desempenho que se encontram nédo
satisfeitas (ou parcialmente nao satisfeitas) ao final do periodo de relatério; e

(b) uma explicagdo se a entidade espera reconhecer como receita o valor divulgado de acordo com o
paragrafo 120(a), o qual a entidade divulgara de qualquer das seguintes formas:
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Q) em uma base quantitativa utilizando as faixas de tempo que seriam as mais apropriadas
para a duracdo das obrigagdes de desempenho remanescentes; ou

(i) utilizando informacdes qualitativas.

Como um expediente pratico, uma entidade ndo precisa divulgar as informages do paragrafo 120 para uma
obrigagdo de desempenho se for atendida qualquer das condicdes a seguir:

@ a obrigacdo de desempenho for parte de um contrato que possui uma duracéo esperada original
de um ano ou menos; ou

(b) a entidade reconhecer receitas provenientes da satisfacdo da obrigacdo de desempenho de acordo
com o paragrafo B16.

Uma entidade explicara qualitativamente se esta aplicando o expediente pratico do parégrafo 121 e se
qualquer contraprestacdo proveniente de contratos com clientes ndo estéd incluida no preco da transacao e,
portanto, ndo esta incluida nas informagdes divulgadas de acordo com o paragrafo 120. Por exemplo, uma
estimativa do preco da transacdo ndo incluiria quaisquer valores estimados de contraprestacdo varidvel que
sejam restritos (vide paragrafos 56-58).

Julgamentos significativos na aplicacdo desta Norma

Uma entidade divulgard os julgamentos, e mudancas nos julgamentos, feitos ao aplicar esta Norma que
afetem significativamente a determinagdo do valor e época de receitas provenientes de contratos com
clientes. Em particular, uma entidade explicard os julgamentos, e mudangas nos julgamentos, utilizados
para determinar ambos os itens seguintes:

(@) a época de satisfacdo de obrigacdes de desempenho (vide pardgrafos 124-125); e
(b) 0 preco da transagdo e os valores alocados a obrigagGes de desempenho (vide paragrafo 126).

Determinacdo da época de satisfacdo de obrigacfes de desempenho
Para obrigacdes de desempenho que uma entidade satisfaca ao longo do tempo, uma entidade divulgaréa
ambos os itens seguintes:

@ 0s métodos utilizados para reconhecer receitas (por exemplo, uma descricdo dos métodos de
saida ou métodos de entrada utilizados e como esses métodos sdo aplicados); e

(b) uma explicagdo do motivo pelo qual os métodos utilizados fornecem uma descrigdo fiel da
transferéncia de produtos ou servigos.

Para obrigacdes de desempenho satisfeitas em um momento especifico no tempo, uma entidade divulgara
os julgamentos significativos ao avaliar quando um cliente obtém o controle de produtos ou servigos
prometidos.

Determinacédo do preco datransacédo e os valores alocados a obrigacdes de
desempenho

Uma entidade divulgara informagdes sobre os métodos, informacdes e premissas utilizados para todos os
itens seguintes:

@) determinar o preco da transacdo, o que inclui, entre outras coisas, estimar a contraprestacdo
variavel, ajustar a contraprestacdo para refletir os efeitos do valor do dinheiro no tempo e
mensurar contraprestagdo ndo monetaria;

(b) avaliar se uma estimativa de contraprestacao variavel é restrita;

(© alocar o preco da transacdo, incluindo estimar precos de venda individuais de produtos ou
servicos prometidos e alocar descontos e contraprestacdo variavel a uma parte especifica do
contrato (se aplicavel); e

(d) mensurar obrigacGes de devolugdes, restituicdes e outras obrigacdes similares.

Ativos reconhecidos a partir dos custos para obter ou cumprir um
contrato com um cliente

Uma entidade descrevera ambos os itens seguintes:

© IFRS Foundation A573



128

129

IFRS 15

@) os julgamentos feitos ao determinar o valor dos custos incorridos para obter ou cumprir um
contrato com um cliente (de acordo com o paragrafo 91 ou 95); e

(b) 0 método que utiliza para determinar a amortizagéo para cada periodo de relatorio.
Uma entidade divulgard todos os itens seguintes:

@ os saldos finais de ativos reconhecidos a partir dos custos incorridos para obter ou cumprir um
contrato com um cliente (de acordo com o paragrafo 91 ou 95), por categoria principal de ativo
(por exemplo, custos para obter contratos com clientes, custos pré-contrato e custos de
formacéo); e

(b) o valor de amortizacdo e de quaisquer perdas por recuperagdo ao valor recuperavel reconhecidas
no periodo de relatorio.

Expedientes préticos
Se uma entidade escolher utilizar o expediente pratico do paragrafo 63 (sobre a existéncia de um

componente de financiamento significativo) ou do paragrafo 94 (sobre os custos incrementais de obtencéo
de um contrato), a entidade divulgara esse fato.
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Termos definidos
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Este apéndice é parte integrante da Norma.

contrato

ativo contratual

passivo contratual

cliente

receita

obrigacao de
desempenho

receita

preco de venda
individual

(de um produto ou
Servigo)

preco de transacdo
(para um contrato com um
cliente)

Acordo entre duas ou mais partes que cria direitos e obrigagdes executaveis.

Direito de uma entidade a contraprestacdo em troca de produtos ou servigos que a
entidade transferiu a um cliente quando esse direito estd condicionado a algo além da
passagem do tempo (por exemplo, o desempenho futuro da entidade).

Obrigacéo de uma entidade de transferir produtos ou servi¢os a um cliente em relagdo
aos quais a entidade recebeu contraprestacdo (ou o valor é devido) do cliente.

Parte que contratou com uma entidade a obtencdo de produtos ou servigos que
constituem um produto das atividades normais da entidade em troca de contraprestacéo.

Aumentos nos beneficios econdémicos durante o periodo contébil na forma de fluxos de
entrada ou aumentos nos ativos ou redugdo nos passivos que resultam em um aumento
no patrimdnio liquido, e que ndo sejam provenientes de aportes dos participantes do
patrimonio.

Promessa em um contrato com um cliente para a transferéncia ao cliente de:

@ um produto ou servigo (ou um grupo de produtos ou servigos) que seja
distinto; ou
(b) uma série de produtos ou servigos distintos que sejam praticamente 0s

mesmos e que tenham o mesmo padrédo de transferéncia para o cliente.
Renda originada no curso das atividades normais de uma entidade.

Prego pelo qual uma entidade venderia um produto ou servico prometido
separadamente a um cliente.

Valor da contraprestagdo a qual uma entidade espera ter direito em troca da
transferéncia de produtos ou servigos prometidos a um cliente, excluindo valores
cobrados em nome de terceiros.
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Apéndice B
Orientacao de Aplicagéo

Este apéndice é parte integrante da Norma. Ele descreve a aplicagdo dos parédgrafos 1-129 e tem a mesma
importancia que as demais partes da Norma.

Bl

B2

B3

B4

Esta orientacdo de aplicagdo é organizada nas seguintes categorias:

@ obrigagdes de desempenho satisfeitas ao longo do tempo (parégrafos B2-B13);

(b) métodos para mensurar o progresso em relagdo a satisfacdo completa de uma obrigacdo de
desempenho (paragrafos B14-B19);

(©) venda com direito de devolucéo (paragrafos B20-B27);

(d) garantias (paragrafos B28-B33);

(e) consideragdes sobre principal e agente (paragrafos B34-B38);

)] opgdes do cliente para produtos ou servicos adicionais (paragrafos B39-B43);

()] direitos ndo exercidos dos clientes (paragrafos B44-B47);

(h) comissdes iniciais ndo restituiveis (e alguns custos relacionados) (paragrafos B48—-B51);

0] licenciamento (paragrafos B52-B63B);

)] contratos de recompra (paragrafos B64-B76);

(k) acordos de consignacéo (paragrafos B77-B78);

0] acordos onde ha o faturamento mas ndo h4 a entrega (paragrafos B79-B82);

(m) aceitacdo do cliente (paragrafos B83-B86); e

(n) divulgacdo de receitas desagregadas (paragrafos B87—-B89).

Obrigacfes de desempenho satisfeitas ao longo do tempo

De acordo com o paragrafo 35, uma obrigagdo de desempenho é satisfeita ao longo do tempo se for
atendido um ou mais dos seguintes critérios:

@) o cliente recebe e consome simultaneamente os beneficios gerados pelo desempenho por parte da
entidade a medida que a entidade efetiva o desempenho (vide paragrafos B3—-B4);

(b) 0 desempenho por parte da entidade cria ou melhora um ativo (por exemplo, produtos em
elaboragdo) que o cliente controla a medida que o ativo é criado ou melhorado (vide pardgrafo
B5); ou

(© 0 desempenho por parte da entidade ndo cria um ativo com um uso alternativo para a entidade

(vide paragrafos B6-B8) e a entidade possui um direito exequivel ao pagamento pelo
desempenho concluido até a data presente (vide paragrafos B9-B13).

Recebimento e consumo simultaneo dos beneficios do desempenho pela
entidade (paragrafo 35(a))

Para alguns tipos de obrigagGes de desempenho, a avaliagdo se um cliente recebe os beneficios do
desempenho de uma entidade a medida que a entidade executa o desempenho e simultaneamente consome
esses beneficios a medida que sdo recebidos sera direta. Exemplos incluem servigos rotineiros ou
recorrentes (tais como servicos de limpeza) nos quais o recebimento e o consumo simultaneo pelo cliente
dos beneficios do desempenho pela entidade podem ser prontamente identificados.

Para outros tipos de obrigacdes de desempenho, uma entidade pode ndo ser capaz de identificar
prontamente se um cliente recebe e consome simultaneamente os beneficios do desempenho pela entidade a
medida que a entidade executa o desempenho. Nessas circunstancias, uma obrigacdo de desempenho é
satisfeita ao longo do tempo se uma entidade determinar que outra entidade ndo precisaria praticamente
reexecutar o trabalho que a entidade concluiu até a data presente se essa outra entidade tivesse que cumprir
a obrigacdo de desempenho remanescente para o cliente. Ao determinar se outra entidade ndo precisaria
praticamente reexecutar o trabalho que a entidade concluiu até a data presente, uma entidade adotara ambas
as premissas seguintes:

© IFRS Foundation A576



B5

B6

B7

B8

B9

B10

IFRS 15

@) desconsiderara restricbes contratuais potenciais ou limitagbes praticas que de outro modo
impediriam a entidade de transferir a obrigacdo de desempenho remanescente a outra entidade; e

(b) presumira que outra entidade que executasse o remanescente da obrigacdo de desempenho ndo
teria o beneficio de qualquer ativo que seja atualmente controlado pela entidade e que
permaneceria sob o controle da entidade se a obrigacdo de desempenho fosse transferida a outra
entidade.

O cliente controla o ativo & medida que ele é criado ou melhorado (paragrafo
35(b))

Ao determinar se um cliente controla um ativo a medida que ele é criado ou melhorado de acordo com o
pardgrafo 35(b), uma entidade aplicara os requisitos para controle dos paragrafos 31-34 e 38. O ativo que
estd sendo criado ou melhorado (por exemplo, um ativo de produto em elaboracdo) pode ser tangivel ou
intangivel.

O desempenho pela entidade néo cria um ativo com um uso alternativo
(paragrafo 35(c))

Ao avaliar se um ativo possui um uso alternativo para uma entidade de acordo com o paragrafo 36, uma
entidade considerard os efeitos de restricdes contratuais e limitagBes praticas sobre a capacidade da
entidade de direcionar prontamente esse ativo para outro uso, como, por exemplo, vendé-lo a um cliente
diferente. A possibilidade de que o contrato com um cliente seja rescindido ndo é uma consideracao
relevante ao avaliar se a entidade seria capaz de direcionar prontamente o0 ativo para outro uso.

Uma restri¢do contratual sobre a capacidade de uma entidade de direcionar um ativo para outro uso deve
ser substantiva para que o ativo ndo tenha um uso alternativo para a entidade. Uma restri¢do contratual é
substantiva se um cliente puder executar os seus direitos sobre o ativo prometido caso a entidade busque
direcionar o ativo para outro uso. Por outro lado, uma restricdo contratual ndo é substantiva se, por
exemplo, um ativo for amplamente intercambidvel com outros ativos que a entidade poderia transferir a
outro cliente sem quebrar o contrato e sem incorrer em custos significativos que de outro modo n&o teriam
sido incorridos em relagdo a esse contrato.

Uma limitagdo préatica sobre a capacidade de uma entidade de direcionar um ativo para outro uso existe se
uma entidade puder incorrer em perdas econdmicas significativas para direcionar o ativo para outro uso.
Uma perda econmica significativa poderia surgir porque a entidade incorreria em custos significativos
para retrabalhar o ativo ou somente seria capaz de vender o ativo com uma perda significativa. Por
exemplo, uma entidade pode ser limitada na pratica de redirecionar ativos que tenham especificagdes de
projeto que sejam Unicas para um cliente ou que estejam localizados em areas distantes.

Direito a pagamento pelo desempenho concluido até a data presente
(paragrafo 35(c))

De acordo com o paragrafo 37, uma entidade tem direito a pagamento pelo desempenho concluido até a
data presente se a entidade tem direito a um valor que ao menos a compense por seu desempenho concluido
até a data presente caso o cliente ou outra parte rescinda o contrato por outras razdes que ndo a omissao da
entidade em executar o desempenho conforme prometido. Um valor que compensaria uma entidade pelo
desempenho concluido até a data presente seria um valor que se aproxima do prego de venda dos produtos
ou servicos transferidos até a data presente (por exemplo, a recuperagdo dos custos incorridos por uma
entidade na satisfacdo da obrigacdo de desempenho mais uma margem de lucro razoavel) em vez da
compensacdo apenas pelos lucros cessantes potenciais da entidade se o contrato fosse rescindido. A
compensacao por uma margem de lucros razoavel ndo precisa ser equivalente a margem de lucro esperada
se 0 contrato fosse cumprido como prometido, mas uma entidade deve ter direito a compensacgado por
qualquer dos valores seguintes:

@) uma proporcao da margem de lucro esperada no contrato que razoavelmente reflita a extensdo do
desempenho pela entidade de acordo com o contrato antes da rescisdo pelo cliente (ou outra
parte); ou

(b) um retorno razoavel do custo de capital da entidade para contratos similares (ou a margem

operacional usual da entidade para contratos similares) se a margem especifica do contrato for
maior que o retorno que a entidade normalmente gera de contratos similares.

O direito de uma entidade a pagamento pelo desempenho concluido até a data presente ndo precisa ser um
direito presente incondicional a pagamento. Em muitos casos, uma entidade tera um direito incondicional a
pagamento somente em um marco pactuado ou por ocasido da satisfagdo completa da obrigacdo de
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desempenho. Ao avaliar se tem um direito a pagamento pelo desempenho concluido até a data presente,
uma entidade considerard se teria um direito exequivel de exigir ou reter pagamento pelo desempenho
concluido até a data presente se o contrato fosse rescindido antes da conclusdo por outras razdes que nao a
omissdo da entidade em executar o desempenho conforme prometido.

Em alguns contratos, um cliente pode ter um direito de rescindir o contrato somente em ocasides
especificadas durante a vigéncia do contrato ou o cliente pode ndo ter nenhum direito de rescindir o
contrato. Se um cliente agir para rescindir um contrato sem ter o direito de rescindir o contrato naquela
ocasido (incluindo quando o cliente deixa de cumprir suas obrigagdes conforme prometido), o contrato (ou
outras leis) pode dar a entidade o direito de continuar a transferir ao cliente os produtos ou servigos
prometidos no contrato e exigir que o cliente pague a contraprestagdo prometida em troca desses produtos
ou servigos. Nessas circunstancias, uma entidade tem um direito a pagamento pelo desempenho concluido
até a data presente porque a entidade tem o direito de continuar a cumprir suas obrigacdes de acordo com 0
contrato e de exigir que o cliente cumpra suas obrigagdes (0 que inclui o pagamento da contraprestacao
prometida).

Ao avaliar a existéncia e a exequibilidade de um direito a pagamento pelo desempenho concluido até a data
presente, uma entidade considerara os termos contratuais bem como qualquer legislacdo ou precedente
legal que possa suplementar ou se sobrepor a esses termos contratuais. Isso incluiria uma avaliagdo de se:

@ a legislacdo, a pratica administrativa ou precedentes legais conferem & entidade o direito a
pagamento pelo desempenho até a data presente ainda que esse direito ndo seja especificado no
contrato com o cliente;

(b) os precedentes legais relevantes indicam que direitos similares a pagamento pelo desempenho
concluido até a data presente em contratos similares ndo teriam efeito legal vinculante; ou

(©) as praticas de negécios usuais da entidade de escolher ndo executar um direito a pagamento
resultou em que o direito fosse tornado inexequivel nesse ambiente legal. Contudo, ndo obstante
o fato de que uma entidade pode escolher renunciar ao seu direito a pagamento em contratos
similares, uma entidade continuaria a ter direito a pagamento na data presente se, no contrato
com o cliente, o seu direito a pagamento pelo desempenho até a data presente permanecer
exequivel.

O cronograma de pagamento especificado em um contrato ndo necessariamente indica se uma entidade tem
um direito exequivel a pagamento pelo desempenho concluido até a data presente. Embora o cronograma
de pagamento em um contrato especifique a época e o valor da contraprestagdo a pagar por um cliente, o
cronograma de pagamento pode ndo necessariamente fornecer evidéncia do direito da entidade a pagamento
pelo desempenho concluido até a data presente. Isso porque, por exemplo, o contrato poderia especificar
que a contraprestacao recebida do cliente é restituivel por outras razfes que ndo a omissdo da entidade em
executar o desempenho conforme prometido no contrato.

Métodos para mensurar progresso em relacao a satisfacao
completa de uma obrigacdo de desempenho

Os métodos que podem ser utilizados para mensurar o progresso de uma entidade em relacéo a satisfagao
completa de uma obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do tempo de acordo com os paragrafos 35—
37 incluem o seguinte:

@ métodos de saida (vide paragrafos B15-B17); e
(b) métodos de entrada (vide paragrafos B18-B19).

Métodos de saida

Os métodos de saida reconhecem a receita com base em mensuracGes diretas do valor ao cliente dos
produtos ou servigos transferidos até a data em questdo referentes aos produtos ou servigos remanescentes
prometidos de acordo com o contrato. Os métodos de saida incluem métodos como estudos de desempenho
concluidos até a data em questdo, avaliagdes de resultados atingidos, marcos alcancados, tempo
transcorrido e unidades produzidas ou unidades entregues. Quando uma entidade avalia se deve aplicar um
método de saida para mensurar seu progresso, ela considerara se a saida selecionada descreveria fielmente
o desempenho da entidade em relacéo a satisfacdo completa da obrigacdo de desempenho. Um método de
saida ndo forneceria uma descricdo fiel do desempenho da entidade se o produto selecionado falhasse ao
mensurar alguns dos produtos ou servigos cujo controle tenha sido transferido ao cliente. Por exemplo,
métodos de saida com base em unidades produzidas ou unidades entregues ndo descreveriam fielmente o
desempenho de uma entidade ao satisfazer uma obrigacdo de desempenho se, ao final do periodo de
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relatorio, o desempenho da entidade tiver produzido produtos em elaboracdo ou produtos acabados
controlados pelo cliente que ndo estejam incluidos ha mensuragdo do produto.

Como expediente pratico, se uma entidade tiver um direito a contraprestacdo de um cliente em um valor
diretamente correspondente ao valor ao cliente pelo desempenho da entidade concluido até a data em
questdo (por exemplo, um contrato de prestagdo de servicos em que uma entidade cobra um valor fixo para
cada hora de servigo prestado), a entidade pode reconhecer receita no valor pelo qual a entidade tem direito
de faturar.

As desvantagens de métodos de saida sdo que as saidas utilizadas para mensurar o progresso podem n&o ser
diretamente observaveis e as informagdes requeridas para aplic-los podem ndo estar disponiveis a uma
entidade sem demasiado custo. Portanto, pode ser necessario um método de entrada.

Métodos de entrada

Os métodos de entrada reconhecem a receita com base nos esforcos da entidade ou entradas para a
satisfacdo de uma obrigacdo de desempenho (por exemplo, recursos consumidos, horas de trabalho
despendidas, custos incorridos, tempo transcorrido ou horas de maquinas utilizadas) referentes as entradas
esperadas totais para a satisfacdo dessa obrigacdo de desempenho. Se os esforgos da entidade ou entradas
forem igualmente gastos ao longo de todo o periodo de desempenho, pode ser apropriado para a entidade
reconhecer a receita pelo método linear.

Uma falha de métodos de entrada € que pode ndo existir uma relagdo direta entre as entradas em uma
entidade e a transferéncia de controle de produtos e servigos a um cliente. Portanto, uma entidade excluira
de um método de entrada os efeitos de quaisquer entradas que, de acordo com o objetivo de mensurar o
progresso no paragrafo 39, ndo descrevem o desempenho da entidade ao transferir o controle de produtos
ou servigos ao cliente. Por exemplo, ao utilizar um método de entrada baseado em custos, podera ser
requerido um ajuste a mensuragdo de progresso nas seguintes circunstancias:

@ Quando um custo incorrido ndo contribui para o progresso de uma entidade de satisfazer a
obrigagdo de desempenho. Por exemplo, uma entidade ndo reconheceria uma receita com base
nos custos incorridos atribuiveis a ineficiéncias significativas no desempenho da entidade que
ndo foram refletidas no prego do contrato (por exemplo, os custos de valores inesperados de
desperdicio de materiais, m&do de obra ou outros recursos que foram incorridos para satisfazer a
obrigagdo de desempenho).

(b) Quando um custo incorrido ndo é proporcional ao progresso da entidade de satisfazer a obrigagéo
de desempenho. Nessas circunstancias, a melhor descri¢do do desempenho da entidade pode ser
ajustar o método de entrada para reconhecer receita somente na medida desse custo incorrido. Por
exemplo, uma descricéo fiel do desempenho de uma entidade poderia ser reconhecer receita por
um valor equivalente ao custo de um produto utilizado para satisfazer uma obrigacdo de
desempenho se a entidade espera na celebracdo do contrato que todas as condi¢des abaixo serdo

atendidas:
(i o0 produto nao é diferente;
(i) espera-se que o cliente obtenha controle do produto significativamente antes de receber

0s servigos referentes ao produto;

(iii) 0 custo do produto transferido é significativo em relagdo aos custos esperados totais
para satisfazer completamente a obrigagéo de desempenho; e

(iv) a entidade obtém o produto de um terceiro e ndo esta significativamente envolvida no
projeto e fabricacdo do produto (mas a entidade esta agindo como um principal de
acordo com os paragrafos B34-B38).

Venda com direito de devolucao

Em alguns contratos, uma entidade transfere o controle de um produto a um cliente e também concede ao
cliente o direito de devolver o produto por diversas razfes (tais como, insatisfacdo com o produto) e receber
qualquer combinacdo abaixo:

@) reembolso total ou parcial de qualquer contraprestacao paga;
(b) um crédito que possa ser aplicado contra valores devidos, ou que sera devido, a entidade; e
(©) um outro produto em troca.

Para contabilizar a transferéncia de produtos com direito a devolugdo (e para alguns servigos que sdo
prestados e sujeitos a reembolso), uma entidade reconhecera todos os itens abaixo:
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@) receita para os produtos transferidos no valor da contraprestacdo ao qual a entidade espera ter
direito (portanto, a receita ndo seria reconhecida para os produtos que se espera que sejam
devolvidos);

(b) uma obrigacdo de restituicdo; e

(©) um ativo (e correspondente ajuste ao custo de vendas) por seu direito de recuperar produtos de

clientes ao liquidar a obrigacéo de restituicéo.

A promessa de uma entidade de estar preparada para aceitar um produto devolvido durante o periodo de
devolucdo ndo sera contabilizada como uma obrigacdo de desempenho adicional a obrigagdo de
providenciar uma restituicao.

Uma entidade aplicard os requisitos dos paragrafos 47-72 (incluindo os requisitos para restrigdes de
estimativas de contraprestacdo varidvel nos paragrafos 56-58) para determinar o valor da contraprestagdo
ao qual a entidade espera ter direito (ou seja, excluindo os produtos que se espera que sejam devolvidos).
Para quaisquer valores recebidos (ou a receber) aos quais uma entidade ndo espera ter direito, esta ndo
reconhecerd uma receita quando transferir produtos a clientes, mas reconheceré os valores recebidos (ou a
receber) como uma obrigagdo de restituicdo. Subsequentemente, ao final de cada periodo de relatério, a
entidade atualizard sua avaliagdo de valores aos quais espera ter direito em troca dos produtos transferidos e
fard uma alteragdo correspondente no prego de transacao e, portanto, no valor da receita reconhecida.

Uma entidade atualizara a mensuragao da obrigacéao de restituicdo no final de cada periodo de relatério para
alteracBes nas expectativas sobre o valor de restituicGes. Uma entidade reconhecera ajustes correspondentes
como receita (ou redugdes de receita).

Um ativo reconhecido para o direito de uma entidade de recuperar produtos de um cliente na liquidacéo de
uma obrigacdo de restituicdo serd inicialmente mensurado por referéncia ao antigo valor contabil do
produto (por exemplo, estoque) menos quaisquer custos esperados para recuperar esses produtos (incluindo
potenciais reducfes no valor a entidade dos produtos devolvidos). No final de cada periodo de relatdrio,
uma entidade atualizara a mensuragdo do ativo resultante de mudangas em expectativas sobre produtos a
serem devolvidos. Uma entidade apresentara o ativo separadamente da obrigacéo de restituig&o.

As trocas pelos clientes de um produto por outro do mesmo tipo, qualidade, condicéo e preco (por exemplo,
uma cor ou tamanho por outro) ndo sdo consideradas devolugGes para as finalidades de aplicar esta Norma.

Os contratos em que um cliente pode devolver um produto defeituoso em troca de um produto sem defeitos
serdo avaliados de acordo com a orientagdo sobre garantias nos paragrafos B28—-B33.

Garantias

E comum para uma entidade fornecer (de acordo com o contrato, a lei ou as praticas comerciais usuais da
entidade) garantia referente a venda de um produto (seja um produto ou um servigo). A natureza de uma
garantia pode variar significativamente entre os setores e 0s contratos. Algumas garantias fornecem ao
cliente uma determinada garantia de que o produto relacionado funcionara como as partes pretendem
porque ele cumpre as especificagfes pactuadas. Outras garantias fornecem ao cliente um servigo adicional a
garantia de que o produto cumpre as especificacdes pactuadas.

Se um cliente tiver a opgdo de comprar uma garantia separadamente (por exemplo, porque a garantia é
precificada ou negociada separadamente), a garantia serd& um servico distinto porque a entidade
compromete-se a prestar o servico ao cliente adicionalmente ao produto que tem a funcionalidade descrita
no contrato. Nessas circunstancias, uma entidade contabilizara a garantia prometida como uma obrigacédo
de desempenho de acordo com os paragrafos 22-30 e alocard uma parte do prego da transacdo a essa
obrigacdo de desempenho de acordo com os paragrafos 73-86.

Se um cliente ndo tiver opcdo de comprar uma garantia separadamente, uma entidade contabilizara a
garantia de acordo com a IAS 37 — Provisdes, Passivos Contingentes e Ativos Contingentes, salvo se a
garantia prometida, ou parte dela, fornece ao cliente um servico adicional a garantia de que o produto
cumpre as especificacles pactuadas.

Ao avaliar se uma garantia fornece a um cliente um servico adicional a garantia de que o produto cumpre as
especificacdes pactuadas, uma entidade considerara fatores como:

@) Se a garantia é requerida por lei — se a entidade é obrigada por lei a fornecer uma garantia, a
existéncia dessa lei indica que a garantia prometida ndo é uma obrigacédo de desempenho porque
esses requisitos tipicamente existem para proteger os clientes do risco de adquirir produtos
defeituosos.

(b) A extensao do periodo de cobertura da garantia — quanto maior for o periodo de cobertura, maior
a probabilidade de que a garantia prometida é uma obrigacdo de desempenho porque é maior a
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probabilidade de prestar um servico em adicdo a garantia de que o produto cumpre as
especificacdes pactuadas.

(© A natureza das tarefas que a entidade compromete-se a realizar — se for necessario a uma
entidade realizar tarefas especificas para fornecer a garantia de que um produto cumpre as
especificagBes pactuadas (por exemplo, um servico de devolucdo de um produto defeituoso),
entdo essas tarefas provavelmente ndo resultardo em uma obrigagéo de desempenho.

Se uma garantia, ou parte dela, fornece a um cliente um servigo adicional a garantia de que o produto
cumpre as especificagdes pactuadas, o servigo prometido € uma obrigagdo de desempenho. Portanto, uma
entidade alocara o prego de transagéo ao produto e ao servi¢o. Se uma entidade promete tanto uma garantia
normal quanto uma garantia estendida, mas ndo pode contabiliza-las razoavelmente de forma separada, a
entidade contabilizard ambas as garantias juntas como uma Unica obrigacéo de desempenho.

Uma lei que exige que uma entidade pague uma indenizagdo caso seus produtos causem lesdo ou dano nédo
resultard em uma obrigacdo de desempenho. Por exemplo, o fabricante poderd vender produtos em uma
jurisdicdo em que a lei responsabiliza o fabricante por quaisquer danos (por exemplo, & propriedade
pessoal) que possam ser causados por um consumidor que utiliza um produto para seu uso pretendido.
Similarmente, a promessa de uma entidade de indenizar o cliente por responsabilidades e danos resultantes
de reivindicagdes de patentes, direito autoral, marca comercial ou outra violag&o pelos produtos da entidade
ndo resulta em uma obrigagdo de desempenho. A entidade contabilizara as obrigagfes de acordo com a IAS
37.

Consideracdes sobre principal e agente

Quando uma outra parte estiver envolvida no fornecimento de produtos ou servigos a um cliente, a entidade
determinara se a natureza de sua promessa é uma obrigagdo de desempenho para fornecer os proprios
produtos ou servigos especificos (ou seja, a entidade é um principal) ou de fazer com que esses produtos ou
servigos sejam fornecidos pela outra parte (ou seja, a entidade é um agente). Uma entidade determina se ela
é a principal ou o agente para cada produto ou servigo especifico prometido ao cliente. Um produto ou
servigo especifico é um produto ou servigo distinto (ou um conjunto distinto de produtos ou servigos) a ser
fornecido para o cliente (vide paragrafos 27-30). Se um contrato com o cliente inclui mais de um produto
ou servico especifico, uma entidade pode ser o principal para alguns produtos ou servicos especificos e 0
agente para outros.

Para determinar a natureza do seu compromisso (como descrito no paragrafo B34), a entidade:

@) identificard os produtos ou servigos especificos a serem fornecidos para o cliente (que, por
exemplo, pode ser o direito sobre produto ou servigo a ser prestado por outra parte (vide
paréagrafo 26)); e

(b) avaliara se ela controla (como descrito no paragrafo 33) cada produto ou servigo antes que 0
produto ou servico especifico seja transferido para o cliente.

Uma entidade é um principal se ela controla o produto ou servigo especifico antes que esse produto ou
servico seja transferido a um cliente. Contudo, uma entidade ndo controla necessariamente um produto
especifico se a entidade obtiver a titularidade legal para aquele produto somente um pouco antes que a
titularidade legal seja transferida a um cliente. Uma entidade que seja um principal pode satisfazer sua
obrigacdo de desempenho para fornecer o produto ou servico especifico por si mesma ou pode contratar
outra parte (por exemplo, uma subcontratada) para satisfazer a totalidade ou parte da obrigacdo de
desempenho em seu nome.

Quando outra parte esta envolvida no fornecimento de produtos ou servigos ao cliente, uma entidade que é
o principal obtém o controle de qualquer um dos seguintes:

@) um produto ou outro ativo da outra parte que ela, em seguida, transfere para o cliente.

(b) um direito a um servigo a ser executado pela outra parte, que da a entidade a capacidade de
dirigir essa parte para prestar o servigo ao cliente em nome da entidade.

(© um produto ou servico da outra parte que, em seguida, € combinado com outros produtos ou
servicos no fornecimento de produto ou servigo especifico ao cliente. Por exemplo, se uma
entidade fornecer significativo servigo de integracdo de produtos ou servicos (vide pardgrafo
29(a)) fornecido por outra parte dentro do produto ou servigo especifico para o qual o cliente
contratou, a entidade controla o produto ou servico especifico antes que o produto ou servigo seja
transferido para o cliente. Isso ocorre porque a entidade primeiro obtém o controle das entradas
para o produto ou servico especifico (que inclui produtos ou servigos de outras partes) e dirige
sua utilizacdo para criar o resultado combinado que é o produto ou servigo especifico.
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Quando (ou como) uma entidade que é um dos principais satisfaz uma obrigagdo de desempenho, a
entidade reconhece uma receita no montante bruto da contraprestacdo a que se espera ter direito em troca
do produto ou servigo especificado transferido.

Uma entidade é um agente se a obrigacdo de desempenho da entidade for providenciar o fornecimento do
produto ou servigo especifico por outra parte. Uma entidade que é um agente ndo controla o produto ou
servico especifico fornecido por outra parte antes que o produto ou servigo seja transferido ao cliente.
Quando (ou enquanto) uma entidade que seja um agente satisfaz uma obrigacdo de desempenho, ela
reconhece uma receita equivalente ao valor de qualquer taxa ou comissao sobre a qual espera ter direito por
providenciar os produtos ou servicos especificos a serem fornecidos pela outra parte. A taxa ou comissao de
uma entidade pode ser o valor liquido da contraprestacdo que a entidade retém ap6s pagar a outra parte a
contraprestagdo recebida pelos produtos ou servigos a serem fornecidos por essa parte.

Os indicadores de que uma entidade controla o produto ou servi¢o especifico antes de ser transferido ao
cliente (e é, por conseguinte, um principal (vide paragrafo B35)) incluem, entre outras coisas, 0 seguinte:

@ a entidade é a principal responsavel por cumprir a promessa de fornecer o produto ou servi¢o
especifico. Normalmente isso inclui a responsabilidade para a aceitabilidade do produto ou
servico especifico (por exemplo, a responsabilidade priméria pelo produto ou servico atender as
especificagdes do cliente). Se a entidade é o principal responsével pelo cumprimento do
compromisso de fornecer o produto ou servigo especifico, isso pode indicar que a outra parte
envolvida no fornecimento do produto ou servigo especifico esta agindo em nome da entidade.

(b) a entidade tem risco de estoque antes do produto ou servicgo especifico ter sido transferido a um
cliente ou apo6s a transferéncia de controle ao cliente (por exemplo, se o cliente tem direito de
devolucdo). Por exemplo, se a entidade obtém, ou compromete-se a obter, 0 produto ou servigo
especifico antes de obter o contrato com o cliente, que pode indicar que a entidade tem a
capacidade de dirigir a utilizagdo do produto ou servigo, e obter substancialmente todos os seus
beneficios remanescentes, antes de ser transferido ao cliente.

(©) a entidade tem discricdo para estabelecer o preco para o produto ou servigo especificado.
Estabelecer o prego que o cliente paga pelo produto ou servigo especifico pode indicar que a
entidade tem a capacidade de dirigir o uso desse produto ou servigo e obter substancialmente
todos os beneficios restantes. No entanto, um agente pode ter liberdade para estabelecer pregos
em alguns casos. Por exemplo, um agente pode ter alguma flexibilidade na fixagdo dos precos a
fim de gerar receitas adicionais de seu servico de organizar produtos ou servigos a serem
fornecidos por outras partes para os clientes.

Os indicadores no paragrafo B37 podem ser mais ou menos relevantes para a avaliagdo do controle,
dependendo da natureza do produto ou servigo especificado e dos termos e condi¢des do contrato. Além
disso, diferentes indicadores podem fornecer evidéncias mais convincentes em contratos diferentes.

Se outra entidade assumir as obrigac@es de desempenho da entidade e os direitos contratuais no contrato de
modo que a entidade ndo estad mais obrigada a satisfazer a obrigacao de desempenho de transferir o produto
ou servigo especifico ao cliente (ou seja, a entidade ndo estad mais agindo como principal), a entidade nao
reconhecera uma receita para essa obrigacdo de desempenho. Em vez disso, a entidade avaliara se deve
reconhecer uma receita para satisfazer uma obrigagdo de desempenho de obter um contrato para a outra
parte (ou seja, se a entidade estd agindo como um agente).

Opcodes de clientes para produtos ou servigos adicionais

As opcdes de clientes para adquirir produtos ou servigos gratuitamente ou com desconto ocorrem de muitas
formas, incluindo incentivos de vendas, créditos de prémio ao cliente (ou pontos), opgGes de renovagao de
contrato ou outros descontos sobre produtos ou servigos futuros.

Se, em um contrato, uma entidade concede a um cliente a opgdo de adquirir produtos ou servigos
adicionais, essa opcdo resulta em uma obrigacdo de desempenho no contrato somente se a opgdo
proporciona um direito material ao cliente que ndo receberia sem celebrar esse contrato (por exemplo, um
desconto que é incremental a faixa de descontos tipicamente concedidos para esses produtos ou servicos a
essa classe de cliente nesse mercado ou area geografica). Se a opcdo proporciona um direito material ao
cliente, este, na verdade, paga a entidade antecipadamente por produtos ou servicos futuros e a entidade
reconhece a receita quando esses produtos ou servigos futuros séo transferidos ou quando a opgéo vence.

Se um cliente tem a op¢do de adquirir um produto ou servico adicional por um preco que refletiria o prego
de venda individual desse produto ou servico, essa opgdo ndo proporciona ao cliente um direito material
mesmo se a op¢do puder ser exercida somente ao celebrar um contrato prévio. Nesses casos, a entidade faz
uma oferta de comercializagdo que contabilizara de acordo com esta Norma somente quando o cliente
exercer a op¢do de comprar 0s produtos ou servigos adicionais.
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O parégrafo 74 requer que uma entidade aloque o preco de transacao as obrigacfes de desempenho em uma
base de preco de venda individual relativa. Se o preco de venda individual para a opgédo de um cliente de
adquirir produtos ou servigos adicionais ndo for diretamente observivel, uma entidade o estimard. Essa
estimativa refletird o desconto que o cliente obterd ao exercer a opgdo, ajustada para ambos 0s casos
abaixo:

@ qualquer desconto que o cliente receberd sem exercer a opgao; e
(b) a probabilidade que a opgdo seré exercida.

Se um cliente tem um direito material de adquirir produtos ou servigos futuros e esses produtos ou servigos
sdo similares aos produtos ou servigos originais no contrato e sdo fornecidos de acordo com os termos do
contrato original, entdo uma entidade poder4, como uma alternativa pratica para estimar o preco de venda
individual da opcéo, alocar o pre¢o de transagdo aos produtos ou servigos opcionais por referéncia aos
produtos ou servigos que se espera que sejam fornecidos e a correspondente contraprestacdo esperada.
Tipicamente, esses tipos de opcdes sdo para renovagdes de contrato.

Direitos nao exercidos de clientes

De acordo com o paragrafo 106, por ocasido do recebimento de um pré-pagamento de cliente, uma entidade
reconhecerd um passivo contratual no valor do pré-pagamento por sua obrigagdo de desempenho de
transferir, ou de estar preparada para transferir, produtos ou servicos no futuro. Uma entidade
desreconhecera esse passivo contratual (e reconhecera a receita) quando transferir esses produtos ou
servigos e, portanto, satisfizer sua obrigagdo de desempenho.

Um pré-pagamento ndo restituivel de um cliente a uma entidade d4 ao cliente um direito de receber um
produto ou servigo no futuro (e obriga a entidade a estar preparada para transferir um produto ou servico).
Entretanto, os clientes podem nédo exercer todos os seus direitos contratuais. Esses direitos ndo exercidos
frequentemente séo referidos como quebra.

Se uma entidade espera ter direito a um valor por quebra em um passivo contratual, a entidade reconhecera
o valor por quebra esperado como uma receita proporcionalmente ao padrdo de direitos exercidos pelo
cliente. Se uma entidade ndo espera ter direito a um valor por quebra, a entidade reconhecera o valor por
quebra esperado como uma receita quando a probabilidade do cliente exercer seus direitos remanescentes
tornar-se remota. Para determinar se uma entidade espera ter direito a um valor por quebra, a entidade
considerara os requisitos nos paragrafos 56-58 sobre restri¢des de estimativas de contraprestagdes variaveis.

Uma entidade reconhecerd um passivo (e ndo uma receita) para qualquer contraprestacdo recebida
atribuivel a direitos ndo exercidos de um cliente os quais a entidade é obrigada a remeter a outra parte, por
exemplo, uma entidade governamental de acordo com as leis aplicaveis sobre propriedade nao reclamada.

Taxas iniciais néo restituiveis (e alguns custos relacionados)

Em alguns contratos, uma entidade cobra de um cliente uma taxa inicial ndo restituivel na celebragdo do
contrato ou préximo a ela. Exemplos incluem taxa de inscri¢do em contratos de associagdo em academias,
taxas de ativacdo em contratos de telecomunicacdes, taxas de instalacdo em alguns contratos de servigos e
taxas iniciais em alguns contratos de fornecimento.

Para identificar obrigacfes de desempenho nesses contratos, uma entidade avaliara se as taxas referem-se a
transferéncia de um produto ou servico prometido. Em muitos casos, ainda que uma taxa inicial ndo
restituivel refira-se a uma atividade que a entidade é obrigada a empreender na celebragdo do contrato, ou
préximo a ela, para cumprir o contrato, essa atividade ndo resulta na transferéncia de um produto ou servigo
prometido ao cliente (vide paragrafo 25). Em vez disso, a taxa inicial é um pagamento antecipado por
produtos ou servicos futuros e, portanto, sera reconhecida como uma receita quando esses produtos ou
servigos forem fornecidos. O periodo de reconhecimento de receita se estendera além do periodo contratual
inicial se a entidade conceder ao cliente a op¢do de renovar o contrato e essa op¢ao proporcionar ao cliente
um direito material conforme descrito no paragrafo B40.

Se a taxa inicial ndo restituivel refere-se a um produto ou servico, a entidade avaliara se deve contabilizar o
produto ou servigo como uma obrigacdo de desempenho separada de acordo com os paragrafos 22—30.

Uma entidade podera cobrar uma taxa ndo restituivel em parte como uma compensagdo por custos
incorridos na elaboracdo de um contrato (ou outras tarefas administrativas, conforme descrito no paragrafo
25). Se essas atividades de elaboragdo ndo satisfizerem uma obrigacdo de desempenho, a entidade
desconsiderara essas atividades (e respectivos custos) ao mensurar o progresso de acordo com o paragrafo
B19. Isso porque os custos de atividades de elaboracdo ndo descrevem a transferéncia de servicos ao
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cliente. A entidade avaliara se os custos incorridos na elaboracdo de um contrato resultaram em um ativo
que seréa reconhecido de acordo com o paragrafo 95.

Licenciamento

Uma licenca estabelece os direitos de um cliente a propriedade intelectual de uma entidade. As licencas de
propriedade intelectual podem incluir, mas ndo estdo limitadas a, licengas de quaisquer dos seguintes itens:

(@) software e tecnologia;

(b) filmes, musica e outras formas de midia e entretenimento;
(©) franquias; e

(d) patentes, marcas registradas e direitos autorais.

Além de uma promessa de conceder licenca (ou licengas) a um cliente, uma entidade também pode
comprometer-se a transferir outros produtos ou servigos ao cliente. Essas promessas podem estar
explicitamente declaradas no contrato ou implicitas por praticas comerciais usuais de uma entidade,
politicas publicadas ou declaracBes especificas (vide paragrafo 24). Como com outros tipos de contratos,
quando um contrato com um cliente inclui uma promessa de conceder uma licenga (ou licengas)
adicionalmente a outros produtos ou servigos prometidos, uma entidade aplica os paragrafos 22-30 para
identificar cada uma das obrigac@es de desempenho no contrato.

Se a promessa de conceder uma licenga ndo for distinta de outros produtos ou servigos prometidos no
contrato de acordo com os paragrafos 26-30, uma entidade contabilizard a promessa de conceder uma
licenga e outros produtos ou servigos prometidos juntamente como uma Unica obrigacdo de desempenho.
Exemplos de licengas que ndo sdo distintas de outros produtos ou servigos prometidos no contrato incluem
0 seguinte:

@ uma licenga que forma um componente de um produto tangivel e que é parte integrante da
funcionalidade do produto; e

(b) uma licenca da qual o cliente pode beneficiar-se somente em conjunto com um servigo
relacionado (tal como um servigo online prestado pela entidade que permite ao cliente, ao
conceder uma licenga, acessar o contetido).

Se a licenga ndo for distinta, uma entidade aplicara os paragrafos 31-38 para determinar se a obrigacéo de
desempenho (que inclui a licenga prometida) € uma obrigacdo de desempenho que é satisfeita ao longo do
tempo ou satisfeita em um momento especifico no tempo.

Se a promessa de conceder uma licenca for distinta dos outros produtos ou servigos prometidos no contrato
e, portanto, a promessa de conceder a licenca for uma obrigacdo de desempenho separada, uma entidade
determinara se a licenga é transferida a um cliente em um momento especifico no tempo ou ao longo do
tempo. Ao determinar isso, uma entidade considerara se a natureza da promessa da entidade ao conceder a
licenga a um cliente é fornecer ao cliente:

@) direito de acesso a propriedade intelectual da entidade que exista durante todo o periodo de
licenca; ou
(b) direito de utilizar a propriedade intelectual da entidade que exista em um momento especifico no

tempo em que a licenca é concedida.

Determinacdo da natureza da promessa da entidade

[Excluido]

A natureza da promessa de uma entidade de conceder uma licenca é um compromisso de fornecer direito de
acesso a propriedade intelectual da entidade se todos os seguintes critérios forem atendidos:

@) 0 contrato exige, ou o cliente razoavelmente espera, que a entidade realizara atividades que
afetam significativamente a propriedade intelectual sobre a qual o cliente tem direitos (vide
paragrafos B59 e B59A);

(b) os direitos concedidos pela licenca expdem diretamente o cliente a quaisquer efeitos positivos ou
negativos das atividades da entidade identificadas no paragrafo B58(a); e

(©) essas atividades ndo resultam na transferéncia de um produto ou de um servico ao cliente
conforme elas ocorrem (vide paragrafo 25).

Os fatores que podem indicar que um cliente poderia razoavelmente esperar que uma entidade realize
atividades que afetam significativamente a propriedade intelectual incluem as praticas comerciais usuais da

© IFRS Foundation A584



B59A

B60

B61

B62

B63

IFRS 15

entidade, politicas publicadas ou declaragbes especificas. Embora ndo seja um fator determinante, a
existéncia de um interesse econdmico compartilhado (por exemplo, royalties baseados em vendas) entre a
entidade e o cliente referente a propriedade intelectual sobre a qual o cliente tem direitos também pode
indicar que o cliente poderia razoavelmente esperar que a entidade realizara as atividades.

As atividades de uma entidade afetam significativamente a propriedade intelectual que o cliente tem
direitos quando:

(@) espera-se que essas atividades mudem significativamente a forma (por exemplo, o desenho ou o
contedido) ou a funcionalidade (por exemplo, a capacidade de executar uma fung&o ou tarefa) da
propriedade intelectual; ou

(b) a capacidade do cliente de obter beneficios da propriedade intelectual é substancialmente
derivada, ou dependente, daquelas atividades. Por exemplo, o beneficio de uma marca é muitas
vezes derivado, ou dependente, de atividades em curso da entidade que apoiam ou mantém o
valor da propriedade intelectual.

Assim, se a propriedade intelectual a que o cliente tem direitos tem funcionalidade autdnoma significativa,
uma parte substancial do beneficio dessa propriedade intelectual é derivada dessa funcionalidade. Por
conseguinte, a capacidade do cliente de obter beneficios dessa propriedade intelectual ndo seria
significativamente afetada pelas atividades da entidade, a menos que essas atividades alterem
significativamente a sua forma ou funcionalidade. Tipos de propriedade intelectual que muitas vezes tém
funcionalidade auténoma significativa incluem software, compostos biolégicos ou férmulas de drogas e
contetido de midia completo (por exemplo, filmes, programas de televisdo e gravagdes musicais).

Se 0s critérios no paragrafo B58 ndo forem atendidos, uma entidade contabilizard a promessa de conceder
uma licenga como uma obrigacdo de desempenho satisfeita ao longo do tempo porque o cliente
simultaneamente receberd e consumird o beneficio de a entidade fornecer acesso a sua propriedade
intelectual & medida que ocorre o desempenho (vide paragrafo 35(a)). Uma entidade aplicara os paragrafos
39-45 para escolher um método apropriado para mensurar seu progresso em relagdo a satisfagdo completa
dessa obrigagdo de desempenho de fornecer acesso.

Se 0s critérios do paragrafo B58 ndo forem atendidos, a natureza da promessa de uma entidade é fornecer
um direito de utilizar a propriedade intelectual da entidade conforme essa propriedade intelectual exista (em
termos de forma e funcionalidade) no momento especifico no tempo em que a licenga é concedida ao
cliente. Isso significa que o cliente pode direcionar o uso da licenga no momento especifico no tempo em
que a licenga é transferida, e obter substancialmente a totalidade dos beneficios remanescentes dessa
licenga. Uma entidade contabilizard a promessa de fornecer direito de utilizacdo da propriedade intelectual
da entidade como uma obrigagdo de desempenho satisfeita em um momento especifico no tempo. Uma
entidade aplicard o paragrafo 38 para determinar 0 momento especifico no tempo em que a licenga é
transferida ao cliente. Contudo, uma receita ndo podera ser reconhecida para uma licenga que fornece um
direito de utilizar a propriedade intelectual da entidade antes do inicio do periodo durante o qual o cliente é
capaz de utilizar a licenca e beneficiar-se dela. Por exemplo, se um periodo de licenga de software comega
antes de uma entidade fornecer (ou de outro modo disponibilizar) ao cliente um cddigo que permite ao
cliente imediatamente utilizar o software, a entidade ndo reconhecera a receita antes que esse codigo tenha
sido fornecido (ou de outro modo disponibilizado).

Uma entidade desconsiderara os seguintes fatores ao determinar se uma licenca fornece direito de acesso a
propriedade intelectual da entidade ou direito de utiliza-la:

@) Restricdes de tempo, regido geografica ou uso — essas restricdes definem os atributos da licenga
prometida, em vez de definir se a entidade satisfaz sua obrigacdo de desempenho em um
momento especifico no tempo ou ao longo do tempo.

(b) Garantias fornecidas pela entidade de que ela possui uma patente valida sobre propriedade
intelectual e que defendera essa patente contra 0 uso nao autorizado — uma promessa de defender
um direito de patente ndo é uma obrigacdo de desempenho porque o ato de defender uma patente
protege o valor dos ativos de propriedade intelectual da entidade e garante ao cliente que a
licenca transferida cumpre as especificacfes da licenga prometida no contrato.

Royalties baseados em vendas ou baseados em uso

N&do obstante os requisitos dos paragrafos 56-59, uma entidade reconhecera a receita para royalties
baseados em vendas ou baseados em uso prometido em troca de uma licenca de propriedade intelectual
somente quando (ou conforme) o Ultimo dentre os seguintes eventos ocorrer:

@) a venda ou uso subsequente ocorre; e
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(b) a obrigacdo de desempenho em relagdo a qual a totalidade ou alguns dos royalties baseados em
vendas ou baseados em uso que foram alocados tiver sido satisfeita (ou parcialmente satisfeita).

A exigéncia de royalty com base nas vendas ou com base no uso no paragrafo B63 aplica-se quando o
royalty refere-se apenas a uma licenga de propriedade intelectual ou quando uma licenga de propriedade
intelectual é o item predominante para o qual o royalty diz respeito (por exemplo, a licenca de propriedade
intelectual pode ser o item predominante a que o royalty se refere quando a entidade tem uma expectativa
razodvel de que o cliente atribuiria significativamente mais valor & licenca do que a os outros produtos ou
servicos para os quais o royalty se relaciona).

Quando o requisito no paragrafo B63A é cumprido, a receita de um royalty com base na venda ou com base
no uso sera reconhecida integralmente de acordo com o paragrafo B63. Quando o requisito no paragrafo
B63A ndo é cumprido, 0s requisitos sobre contraprestagdo variavel nos paragrafos 50-59 aplicam-se ao
royalty baseado em vendas ou em uso.

Acordos de recompra

Um acordo de recompra é um contrato em que uma entidade vende um ativo e também promete recomprar
0 ativo ou tem a opgdo de recompré-lo (seja no mesmo contrato ou em outro contrato). O ativo recomprado
poderd ser o ativo que foi originalmente vendido ao cliente, um ativo que seja praticamente igual a esse
ativo, ou outro ativo do qual o ativo que foi originalmente vendido é um componente.

Acordos de recompra geralmente sdo de trés formas:

@ obrigagdo de uma entidade de recomprar o ativo (a termo);
(b) direito de uma entidade de recomprar o ativo (uma opgao de compra); e
(©) obrigagdo de uma entidade de recomprar o ativo por solicitagéo do cliente (uma opgéo de venda).

Contrato a termo ou uma opgéo de compra

Se uma entidade tiver obrigacdo ou direito de recomprar o ativo (op¢do de compra ou contrato a termo), um
cliente ndo obtera controle do ativo porque estara limitado em sua capacidade de direcionar o uso do ativo,
e de obter praticamente a totalidade dos beneficios remanescentes desse ativo, mesmo que o cliente tenha a
posse fisica do ativo. Consequentemente, a entidade contabilizara o contrato de uma das seguintes formas:

@ um arrendamento de acordo com a IFRS 16 — Arrendamentos caso a entidade possa ou deva
recomprar o ativo por um valor inferior ao preco de venda original do ativo, salvo se o contrato
for parte de uma transacdo de venda e retroarrendamento. Se o contrato for parte de uma
transacdo de venda e retroarrendamento, a entidade continuara a reconhecer o ativo e reconhecera
um passivo financeiro para qualquer contraprestacdo recebida do cliente. A entidade
contabilizara o passivo financeiro de acordo com a IFRS 9; ou

(b) um acordo de financiamento conforme o paragrafo B68 caso a entidade possa ou deva recomprar
0 ativo por um valor equivalente ou superior ao prego de venda original do ativo.

Ao comparar 0 prego de recompra com 0 pre¢o de venda, uma entidade considerara o valor do dinheiro no
tempo.

Se 0 acordo de recompra for um acordo de financiamento, a entidade continuara a reconhecer o ativo e
também reconhecera um passivo financeiro para qualquer contraprestacdo recebida do cliente. A entidade
reconhecera a diferenca entre o valor da contraprestagdo recebida do cliente e o valor da contraprestacéo a
ser paga ao cliente como juros e, se aplicavel, como custos de processamento e retencdo (por exemplo,
seguro).

Se a opgdo vencer sem ser exercida, uma entidade desreconhecera o passivo e reconhecera a receita.

Opcéo de venda

Se uma entidade tiver uma obrigacao de recomprar o ativo a pedido do cliente (uma op¢éo de venda) a um
preco que seja inferior ao preco de venda original do ativo, a entidade considerara no inicio do contrato se o
cliente tem um incentivo econémico significativo para exercer esse direito. O exercicio desse direito pelo
cliente resulta no fato de o cliente efetivamente pagar a contraprestacdo da entidade pelo direito de utilizar
um ativo especifico por um periodo de tempo. Portanto, se o cliente tiver um incentivo econdémico
significativo para exercer esse direito, a entidade contabilizara o acordo como um arrendamento de acordo
com a IFRS 16, salvo se o contrato for parte de uma transacdo de venda e retroarrendamento. Se o contrato
for parte de uma transacdo de venda e retroarrendamento, a entidade continuard a reconhecer o ativo e
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reconhecerd um passivo financeiro para qualquer contraprestacdo recebida do cliente. A entidade
contabilizard o passivo financeiro de acordo com a IFRS 9.

Para determinar se um cliente tem um incentivo econdémico significativo para exercer seu direito, uma
entidade consideraré diversos fatores, incluindo a relacdo do preco de recompra com o valor de mercado
esperado do ativo na data da recompra e o tempo até que o direito expire. Por exemplo, se espera-se que o
preco de recompra supere significativamente o valor de mercado do ativo, isso pode indicar que o cliente
tem um incentivo econémico significativo para exercer a op¢éo de venda.

Se o cliente ndo tem um incentivo econbmico significativo para exercer seu direito a um prego inferior ao
preco de venda original do ativo, a entidade contabilizar o acordo como se fosse a venda de um produto
com um direito de devolugdo conforme descrito nos paragrafos B20-B27.

Se o0 preco de recompra do ativo for igual ou superior ao pre¢o de venda original e for superior ao valor de
mercado esperado do ativo, o contrato é, de fato, um acordo de financiamento e, portanto, sera
contabilizado conforme descrito no paragrafo B68.

Se o pre¢o de recompra do ativo for igual ou superior ao prego de venda original e for inferior ou igual ao
valor de mercado esperado do ativo, e o cliente ndo tiver um incentivo econdmico significativo de exercer
seu direito, entéo a entidade contabilizard o acordo como se fosse a venda de um produto com direito de
devolucédo conforme descrito nos paragrafos B20-B27.

Ao comparar 0 preco de recompra com 0 pre¢o de venda, uma entidade considerara o valor do dinheiro no
tempo.

Se a opgdo vencer sem ser exercida, uma entidade desreconhecera o passivo e reconhecerd a receita.

Contratos de consignacéao

Quando uma entidade entrega um produto a outra parte (como um revendedor ou um distribuidor) para
venda a clientes finais, a entidade avaliard se essa outra parte obteve controle do produto nesse momento
especifico no tempo. Um produto que foi entregue a outra parte pode ser mantido sob um contrato de
consignagdo se essa outra parte ndo obteve o controle do produto. Consequentemente, uma entidade ndo
reconhecerd uma receita por ocasido da entrega de um produto a uma outra parte se o produto entregue
estiver mantido em consignagéo.

Os indicadores de que um contrato € um contrato de consignacéo incluem, sem limitagéo, o seguinte:

@ o0 produto é controlado pela entidade até que ocorra um evento especifico, tal como a venda do
produto a um cliente do revendedor ou até que um periodo especificado expire;

(b) a entidade é capaz de exigir a devolugdo do produto ou de transferir o produto a um terceiro (tal
COmo um outro revendedor); e

(© 0 revendedor ndo tem uma obrigacdo incondicional de pagar pelo produto (embora possa ser
requerido que faga um deposito).

Acordos do tipo faturar e aguardar

Um acordo do tipo faturar e aguardar € um contrato através do qual uma entidade fatura um cliente por um
produto, mas retém a posse fisica do produto até que este seja transferido ao cliente em um momento
especifico no tempo futuramente. Por exemplo, um cliente pode solicitar que uma entidade celebre esse tipo
de contrato devido a falta de espago disponivel do cliente para o produto ou devido a atrasos no cronograma
de producdo do cliente.

Uma entidade determinara quando tiver satisfeito sua obrigacdo de desempenho de transferir um produto ao
avaliar quando um cliente obtém o controle desse produto (vide paragrafo 38). Para alguns contratos, o
controle é transferido quando o produto é entregue no local do cliente ou quando o produto é enviado,
dependendo dos termos do contrato (incluindo os termos de envio e entrega). Contudo, para alguns
contratos, um cliente pode obter o controle de um produto mesmo que esse produto continue sob a posse
fisica de uma entidade. Nesse caso, o cliente tem a capacidade de direcionar o uso do produto, e de obter
substancialmente a totalidade dos beneficios remanescentes desse produto, mesmo que tenha decidido nao
exercer seu direito de tomar a posse fisica desse produto. Consequentemente, a entidade ndo controla o
produto. Em vez disso, a entidade presta servigos de custddia do ativo ao cliente.

Além de aplicar os requisitos do paragrafo 38 para que um cliente obtenha o controle de um produto em um
acordo do tipo faturar e aguardar, todos os seguintes critérios devem ser atendidos:

@) 0 motivo para o acordo do tipo faturar e aguardar deve ser substantivo (por exemplo, o cliente
solicitou o acordo);
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(b) o produto deve ser identificado separadamente como pertencente ao cliente;
© o0 produto atualmente deve estar pronto para transferéncia fisica ao cliente; e
d) a entidade ndo pode ter a capacidade de utilizar o produto ou de direciona-lo a um outro cliente.

Se uma entidade reconhecer a receita pela venda de um produto em uma base do tipo faturar e aguardar, a
entidade considerard se tem obrigagdes de desempenho remanescentes (por exemplo, por servigos de
custddia) de acordo com os paragrafos 22—-30 em relagéo ao qual a entidade alocara uma parte do preco de
transacdo de acordo com os pardgrafos 73-86.

Aceitacédo do cliente

De acordo com o pardgrafo 38(e), a aceitagcdo de um cliente sobre um ativo pode indicar que o cliente
obteve o controle do ativo. As clausulas de aceitagdo do cliente permitem a um cliente cancelar um contrato
ou exigir que uma entidade tome uma acgdo de remediagdo se um produto ou servico ndo atender as
especificacdes pactuadas. Uma entidade considerard essas clausulas ao avaliar quando um cliente obtém o
controle de um produto ou servico.

Se uma entidade puder determinar objetivamente que o controle de um produto ou servico foi transferido ao
cliente de acordo com as especificagbes pactuadas no contrato, entdo a aceitagdo do cliente é uma
formalidade que ndo afetara a determinacdo da entidade sobre quando o cliente obteve o controle do
produto ou servico. Por exemplo, se a clausula de aceitagdo do cliente basear-se no atendimento de
caracteristicas de dimensdo e peso especificadas, uma entidade serd capaz de determinar se esses critérios
foram atendidos antes de receber uma confirmacédo da aceitagéo do cliente. A experiéncia da entidade com
contratos para produtos ou servi¢os similares pode fornecer evidéncia de que um produto ou servigo
fornecido ao cliente estd de acordo com as especificagdes pactuadas no contrato. Se a receita for
reconhecida antes da aceita¢do do cliente, a entidade ainda deve considerar se existem quaisquer obrigacdes
de desempenho remanescentes (por exemplo, instalagdo de equipamentos) e avaliar se deve contabiliza-las
separadamente.

Contudo, se uma entidade ndo puder determinar objetivamente que o produto ou servigo fornecido ao
cliente estd de acordo com as especificagdes pactuadas no contrato, entdo a entidade ndo sera capaz de
concluir que o cliente obteve o controle até que a entidade receba a aceitagdo do cliente. 1sso porque nessa
circunstancia a entidade ndo pode determinar que o cliente tem a capacidade de direcionar o uso do produto
ou servigo, ou de obter substancialmente a totalidade dos beneficios remanescentes desse produto ou
servico.

Se uma entidade entrega produtos a um cliente para fins de teste ou avaliagdo e o cliente ndo esta
comprometido a pagar qualquer contraprestacdo até o vencimento do periodo de testes, o controle do
produto ndo é transferido ao cliente até que este aceite o produto ou até que o periodo de testes expire.

Divulgacéo de receita desagregada

O paragrafo 114 requer que uma entidade desagregue a receita de contratos com clientes em categorias que
refletem descrevem como a natureza, o valor, a época e a incerteza de receita e fluxos de caixa séo afetados
por fatores econdmicos. Consequentemente, a extensdo em que a receita de uma entidade é desagregada
para os fins dessa divulgacdo depende dos fatos e circunstancias que se referem aos contratos da entidade
com clientes. Algumas entidades podem precisar utilizar mais de um tipo de categoria para atender ao
objetivo do paragrafo 114 para desagregar receita. Outras entidades podem atender o objetivo utilizando
somente um tipo de categoria para desagregar receita.

Ao selecionar o tipo de categoria (ou categorias) a ser utilizada para desagregar receita, uma entidade
considerara como as informac@es sobre a receita da entidade foi apresentada para outras finalidades,
incluindo o seguinte:

@) as divulgagdes apresentadas fora das demonstracGes financeiras (por exemplo, em divulgagdes de
resultados, relatorios anuais ou apresentagdes a investidores);

(b) informacdes regularmente revisadas pelo principal tomador de decisfes operacionais para avaliar
0 desempenho financeiro de segmentos operacionais; e

(©) outras informac6es semelhantes aos tipos de informagdes identificadas no paragrafo B88(a) e (b)
e que sejam utilizadas pela entidade ou usuarios das demonstracdes financeiras da entidade para
avaliar o desempenho financeiro da entidade ou tomar decisdes de alocagdo de recursos.

Exemplos de categorias que podem ser apropriadas incluem, sem limitagdo, o seguinte:
@) tipo de produto ou servico (por exemplo, importantes linhas de produtos);
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regido geografica (por exemplo, pais ou regido);

mercado ou tipo de cliente (por exemplo, clientes governamentais e ndo governamentais);
tipo de contrato (por exemplo, contratos de preco fixo e contratos de tempo e materiais);
duracdo do contrato (por exemplo, contratos de curto e de longo prazo);

época de transferéncia de produtos ou servicos (por exemplo, receita de produtos ou servigos
transferida a clientes em um momento especifico no tempo e receita de produtos ou servigos
transferida ao longo do tempo); e

canais de vendas (por exemplo, produtos vendidos diretamente a clientes e produtos vendidos
através de intermediérios).
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Apéndice C
Data de vigéncia e transicao

Este apéndice é parte integrante da Norma e tem a mesma importancia que as demais partes da Norma.

Data de vigéncia

C1

ClA

CiB

C1C

Uma entidade aplicard esta Norma para periodos anuais iniciados em ou apés 1° de janeiro de 2018. A
aplicacdo antecipada é permitida. Se uma entidade aplicar antecipadamente esta Norma, ela divulgara esse
fato.

A IFRS 16 — Arrendamentos, emitida em janeiro de 2016, alterou os paragrafos 5, 97, B66 e B70. Uma
entidade aplicara essas alteragfes quando aplicar a IFRS 16.

Esclarecimentos a IFRS 15 — Receita de Contratos com Clientes, emitida em abril de 2016, alterou os
paragrafos 26, 27, 29, B1, B34-B38, B52-B53, B58, C2, C5 e C7, excluiu o paragrafo B57 e acrescentou
os pardgrafos B34A, B35A, B35B, B37A, B59A, B63A, B63B, C7A e C8A. Uma entidade aplicard essas
alteracBes para periodos de relatério anuais iniciados em ou ap6s 1° de janeiro de 2018. A aplicagdo
antecipada é permitida. Se uma entidade aplicar essas altera¢cBes para um periodo anterior, ela divulgara
esse fato.

A IFRS 17, emitida em maio de 2017, alterou o paragrafo 5. Uma entidade aplicara essa alteracdo quando
aplicar a IFRS 17.

Transicao

C2

C3

C4

C5

Para as finalidades dos requisitos de transi¢do dos paragrafos C3—C8A:

@ a data da aplicacdo inicial é o inicio do periodo de relatério em que uma entidade aplica esta
Norma pela primeira vez; e

(b) um contrato concluido é um contrato pelo qual a entidade transferiu todos os produtos ou
servicos identificados de acordo com a IAS 11 — Contratos de Construgédo, IAS 18 — Receita e as
respectivas Interpretagdes.

Uma entidade aplicara esta Norma utilizando um dos seguintes dois métodos:

@) retrospectivamente a cada periodo de relatério anterior apresentado de acordo com a IAS 8 —
Politicas Contabeis, Mudangas nas Estimativas Contabeis e Erros, sujeito aos expedientes no
pardgrafo C5; ou

(b) retrospectivamente com o efeito cumulativo de inicialmente aplicar esta Norma reconhecido na
data da aplicacao inicial de acordo com os paragrafos C7-C8.

Né&o obstante os requisitos do paragrafo 28 da IAS 8, quando esta Norma for aplicada pela primeira vez,
uma entidade precisa somente apresentar as informagfes quantitativas exigidas pelo paragrafo 28(f) da IAS
8 para o periodo anual imediatamente precedente ao primeiro periodo anual ao qual se aplica esta Norma (o
"periodo imediatamente precedente™) e somente se a entidade aplicar esta Norma retrospectivamente de
acordo com o paragrafo C3(a). Uma entidade pode também apresentar estas informagdes em relagdo ao
periodo atual ou a periodos comparativos anteriores, mas nao esta obrigada a fazé-lo.

Uma entidade pode utilizar um ou mais dos seguintes expedientes praticos ao aplicar esta Norma
retrospectivamente de acordo com o paragrafo C3(a):

@) para contratos concluidos, uma entidade nao precisa reapresentar contratos que:
(i iniciam e terminam no mesmo periodo do relatério anual; ou
(i) séo contratos concluidos no inicio do primeiro periodo apresentado.
(b) para contratos concluidos que tém contraprestacdo variavel, uma entidade pode utilizar o preco

de transacdo na data em que o contrato foi concluido em vez de estimar valores de
contraprestacdo variavel nos periodos de relatério comparativos.

(©) para contratos que foram modificados antes do inicio do primeiro periodo apresentado, uma
entidade ndo precisa refazer retrospectivamente o contrato para alteraces no contrato, de acordo
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com os pardgrafos 20-21. Em vez disso, uma entidade refletird o efeito agregado de todas as
modificagBes que ocorreram antes do inicio do primeiro periodo apresentado quando:

Q) identificar as obrigacdes de desempenho cumpridas e ndo cumpridas;
(i) determinar o preco da transacéo; e
(iii) alocar o preco da transagdo para as obrigagdes de desempenho cumpridas e ndo
cumpridas.
(d) para todos os periodos de relatério apresentados antes da data de aplicacdo inicial, uma entidade

ndo precisa divulgar o valor do prego de transacdo alocado as obrigacBes de desempenho
remanescentes e uma explicacdo de quando a entidade espera reconhecer esse valor como uma
receita (vide paragrafo 120).

Para quaisquer dos expedientes praticos no paragrafo C5 que uma entidade utilizar, a entidade aplicara esse
expediente consistentemente a todos os contratos dentro de todos os periodos de relatdrio apresentados.
Além disso, a entidade divulgara todas as seguintes informagdes:

@ os expedientes que foram utilizados; e

(b) na medida do razoavelmente possivel, uma avaliacdo qualitativa do efeito estimado de aplicar
cada um desses expedientes.

Se uma entidade escolhe aplicar esta Norma retrospectivamente de acordo com o pardgrafo C3(b), a
entidade reconheceré o efeito cumulativo de aplicar inicialmente esta Norma como um ajuste ao saldo de
abertura de lucros acumulados (ou outro componente do patriménio liquido, conforme apropriado) do
periodo de relatério anual que inclui a data de aplicacdo inicial. De acordo com esse método de transigao,
uma entidade pode eleger aplicar esta Norma retrospectivamente somente a contratos que ndo sdo contratos
concluidos na data da aplicacdo inicial (por exemplo, 1° de janeiro de 2018 para uma entidade com um
encerramento de exercicio em 31 de dezembro).

Uma entidade que aplicar esta Norma retrospectivamente de acordo com o paragrafo C3(b) também pode
usar o expediente préatico descrito no paragrafo C5(c):

@ para todas as alteragdes do contrato que ocorreram antes do inicio do periodo mais antigo
apresentado; ou

(b) para todas as alteragBes ao contrato que ocorreram antes da data da aplicagdo inicial.

Se uma entidade usar esse expediente pratico, a entidade aplicard o expediente consistentemente a todos 0s
contratos e divulgara as informagdes exigidas pelo paragrafo C6.

Para periodos de relatério que incluem a data de aplicacdo inicial, uma entidade fornecera ambas as
seguintes divulgacGes adicionais se esta Norma for aplicada retrospectivamente de acordo com o paragrafo
C3(b):

@) o valor pelo qual cada rubrica de demonstragdo financeira é afetada no periodo de relatério
corrente pela aplicagdo desta Norma em comparacdo com a IAS 11, IAS 18 e as respectivas
Interpretacdes que estavam vigentes antes da alteracéo; e

(b) uma explicacdo dos motivos para altera¢Oes significativas identificadas em C8(a).

Uma entidade aplicara Esclarecimentos a IFRS 15 (vide paragrafo C1B) retrospectivamente de acordo com
a IAS 8. Ao aplicar as alteragdes retrospectivamente, uma entidade aplicara as alterages como se tivessem
sido incluidas na IFRS 15 na data da aplicacdo inicial. Consequentemente, uma entidade ndo aplica as
alterac@es a periodos de relatério ou aos contratos para 0s quais as exigéncias da IFRS 15 ndo sdo aplicadas
de acordo com os paragrafos C2—C8. Por exemplo, se uma entidade aplicar a IFRS 15 de acordo com o
pardgrafo C3(b) apenas aos contratos que ndo sdo contratos concluidos a data de aplicagdo inicial, a
entidade ndo refaz os contratos concluidos na data de aplicacdo inicial da IFRS 15 para os efeitos dessas
alteracOes.

Referéncias a IFRS 9

Se uma entidade aplicar esta Norma, mas ainda ndo aplicar a IFRS 9 — Instrumentos Financeiros, qualquer
referéncia nesta Norma a IFRS 9 serd lida como uma referéncia a 1AS 39 — Instrumentos Financeiros:
Reconhecimento e Mensuracao.
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Revogacéo de outras Normas

C10 Esta Norma substitui as seguintes Normas:
@ A 1AS 11 — Contratos de Construcao;
(b) A 1AS 18 — Receita;
(c) A IFRIC 13 — Programas de Fidelidade do Cliente;
(d) A IFRIC 15 — Contratos de Construcdo de Iméveis;
(e) A IFRIC 18 — Transferéncias de Ativos de Clientes; e
)] SIC-31 — Receita — Transa¢Bes de Permuta Envolvendo Servigos de Publicidade.
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Apéndice D
AlteracOes a outras Normas
Este Apéndice descreve as alteragdes a outras Normas que o IASB fez quando finalizou a IFRS 15. Uma entidade

aplicard as alteragBes para periodos anuais iniciados em ou ap6s 1° de janeiro de 2018. Se uma entidade aplicar a
IFRS 15 a um periodo anterior, essas alterac@es serdo aplicadas a esse periodo anterior.

* k k k%

As alteragdes contidas neste apéndice, quando esta Norma foi emitida em 2014, foram incorporadas ao texto das
respectivas Normas incluidas nesta edigéo.
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Aprovacéo pelo Conselho da IFRS 15 — Receita de Contratos com
Clientes emitida em maio de 2014

A IFRS 15 — Receita de Contratos com Clientes foi aprovada para emissdo por todos os dezesseis membros do
Conselho de Normas Internacionais de Contabilidade.*

Hans Hoogervorst Presidente
lan Mackintosh Vice-Presidente
Stephen Cooper

Philippe Danjou
Martin Edelmann
Jan Engstrom
Patrick Finnegan
Gary Kabureck
Suzanne Lloyd
Amaro Luiz de Oliveira Gomes
Patricia McConnell
Takatsugu Ochi
Darrel Scott
Chungwoo Suh
Mary Tokar
Wei-Guo Zhang

! Prabhakar Kalavacherla era membro do IASB quando votou em novembro de 2013 para iniciar o processo de votacdo da IFRS
15. Entretanto, a IFRS 15 foi finalizada e estava pronta para aprovagao pelos membros do IASB somente ap6s o Sr.
Kalavacherla ter se aposentado do IASB apds a conclusdo de seu mandato em 31 de dezembro de 2013.
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Aprovacéo pelo Conselho da Data de Vigéncia da IFRS 15 emitida em
setembro de 2015

Data de Vigéncia da IFRS foi aprovada para publicacdo pelos catorze membros do Conselho de Normas
Internacionais de Contabilidade (IASB).

Hans Hoogervorst Presidente
lan Mackintosh Vice-Presidente
Stephen Cooper

Philippe Danjou
Amaro Luiz de Oliveira Gomes
Martin Edelmann
Patrick Finnegan
Gary Kabureck
Suzanne Lloyd
Takatsugu Ochi
Darrel Scott
Chungwoo Suh
Mary Tokar
Wei-Guo Zhang
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Aprovacéao pelo Conselho de Esclarecimentos a IFRS 15 — Receita de
Contratos com Clientes emitida em abril de 2016

Esclarecimentos & IFRS 15 — Receita de Contratos com Clientes foi aprovada para emissdo por treze dos catorze
membros do Conselho de Normas Internacionais de Contabilidade. O Sr. Ochi discordou. Sua opinido divergente é
apresentada apds a Base para Conclusdes.

Hans Hoogervorst Presidente
lan Mackintosh Vice-Presidente
Stephen Cooper

Philippe Danjou
Martin Edelmann
Patrick Finnegan
Amaro Gomes
Gary Kabureck
Suzanne Lloyd
Takatsugu Ochi
Darrel Scott
Chungwoo Suh
Mary Tokar
Wei-Guo Zhang
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